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Vorwort

Sehr geehrte Damen und Herren,

die Wirtschaftsforderung Dortmund bindelt
seit 15 Jahren ein umfangreiches Weiterbil-
dungsangebot verschiedener Kooperationspart-
ner sowie eigene Angebote zur Grindungsfor-
derung und Festigung junger Unternehmen in
einer Broschdire.

Bei der Planung Ihrer beruflichen Selbststandig-
keit sind Sie als Griinderperson der Dreh- und
Angelpunkt, um Ihr Vorhaben erfolgreich um-
zusetzen. Sie missen nicht zur Griinderin oder
zum Griinder geboren sein, sollten aber doch
eine Reihe von notwendigen personlichen und
fachlichen Voraussetzungen mitbringen oder
erwerben. Auf dem Weg zum eigenen Unter-
nehmen und auch nach dem eigentlichen Unter-
nehmensstart wartet eine Reihe von Herausfor-
derungen auf Sie. Die gute Nachricht ist: Wer
die Risiken kennt, kann ihnen ausweichen und
sich darauf vorbereiten! Die Angebote dieses
Seminarprogramms beinhalten alle relevanten
Themen, die flr junge Unternehmerinnen und
Unternehmer von Bedeutung sind und bietet
lhnen alle Moglichkeiten sich auf eine Unterneh-
mensgrindung intensiv vorzubereiten.

Viele Wege fuhren in die berufliche Selbststan-
digkeit, wie zum Beispiel eine Neugriindung,
Teamgrindung, Ausgriindung oder Unterneh-
mensnachfolge. Wahlen Sie den Weg, der fir
Sie geeignet ist. Sowohl gewerblichen als auch
freiberuflichen Griinderinnen und Griindern
stehen diese Wege in die berufliche Selbststan-
digkeit offen. Mit jeder dieser Griindungsarten
sind offene Fragen verbunden, so dass Sie

auf alle Falle qualifizierte Beratungsangebote
nutzen sollten.

Dabei steht Ihnen fir eine Griindung in
Dortmund das zertifizierte STARTERCENTER
NRW Westfélisches Ruhrgebiet bei der Wirt-
schaftsférderung Dortmund mit kostenfreien
Beratungs- und Serviceleistungen zu allen
Themen des Unternehmensaufbaus (Bera-
tung, Forderung und Qualifizierung) aus einer
Hand und an einem Ort zur Seite. Nutzen Sie
dartiber hinaus die vielfdltigen Veranstaltungen
der start2grow- Grlindungswettbewerbe und
profitieren Sie von dem umfangreichen Coa-
chingnetzwerk.

Das vielfaltige Angebot im Jahr 2014 bietet
sicher auch etwas fur lhre unternehmerische
Zukunft.

Ich wiinsche Ihnen fir Ihre Projekte und Ziele
viel Erfolg!

7, himergp—

Thomas Ellerkamp
Leiter dortmund-project
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Kommunikation und Orientierung

Orientierungsworkshops ,Existenzgriindung”

Referent:
Martin Schulte

Datum und Kursnummer:

Sa., 15.02.2014, Kurs 14120100
Sa., 10.05.2014, Kurs 14120102
Sa., 13.09.2014, Kurs 14220100

Uhrzeit:
09.00-16.00 Uhr

Ort:

Volkshochschule Dortmund
Hansastr. 2-4

44137 Dortmund

Gebuhr:
5,00 Euro

In Kooperation mit:
Volkshochschule Dortmund

Anmeldung:
schriftlich bei der VHS,
Hansastr. 2-4,

44137 Dortmund

oder Uber die Website
www.vhs.dortmund.de

Zunehmend mehr Menschen setzen sich auf der
Suche nach Beschéftigungs- und Verdienstmaglich-
keiten mit der Frage auseinander, ob sich durch eine
Selbststandigkeit eine neue Existenz aufbauen Iasst.
Dabei gibt es die unterschiedlichsten persénlichen
Griinde, sich flr oder gegen den Schritt in die Selbst-
standigkeit zu entscheiden.

Seminarziel:

Den Teilnehmerinnen und Teilnehmern soll eine erste
personliche Orientierungs- und Entscheidungshilfe
zum Thema , Existenzgrindung” gegeben werden.

Zielgruppe:

Personen, die sich noch nicht fir eine konkrete
Existenzgrindung entschieden haben, die Entschei-
dungshilfen haben mochten und die sich fragen, ob
die Selbststandigkeit eine Alternative zur Festanstel-
lung ist.

Seminarthemen:

e Ist die Selbststandigkeit fur mich geeignet?

e Verflige ich Uber gentigend Kenntnisse?

e Was sind meine Stdrken und Schwéchen?

 Wird mein Angebot von Kunden akzeptiert?

e Wie wird aus einer Idee ein Konzept?

e Ist die Finanzierung eine untberwindbare Hurde
fir mich?
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Kommunikation und Orientierung

Basiswissen Existenzgriindung

Was immer Ihre persénlichen Griinde sind, ob selbst-
standig aus Uberzeugung oder selbststéndig statt
arbeitslos. Um einer , Kimmerexistenz”, Pleiten und
Schulden vorzubeugen, sollten Sie bei der Existenz-
griindung von erfahrenen Fachleuten professionell
beraten und begleitet werden!

Zielgruppe:

Personen, die sich mit dem Thema ,, Selbststandig-
keit” beschaftigen und Informationen sammeln
mochten, um eine Entscheidung fur oder gegen
eine Existenzgriindung treffen zu kénnen.

Seminarthemen:

e Lebensveranderungen, personliche Eignung,
Voraussetzungen

* Wege in die und aus der Selbststandigkeit

e Was Unternehmer wissen sollten

e \on der Grindungsidee zum Griindungskonzept

e \on der Marktanalyse zur Marketingstrategie

e Grindungsfinanzierung und Zuschusse

e Grindungsformalien

¢ Risikoabsicherung

e Beratung, Schulung und Coaching

Referenten:
verschiedene Experten

Datum:

(jeweils dienstags)
14.01.,11.02., 11.03., 15.04.,
13.05., 10.06., 15.07., 12.08.,
09.09., 14.10., 11.11,,
09.12.2014

Uhrzeit:
08.30-14.30 Uhr

Ort:

.garage dortmund
Hermannstr. 75 (Stiftsforum)
44263 Dortmund

Gebuhr:
10,00 Euro (Eigenanteil)

Trager:
Merkur-Startup GmbH

In Kooperation mit:
.garage dortmund

Anmeldung:

telefonisch bei der
.garage dortmund

unter 0231 474100

oder per E-Mail an
info@garagedortmund.de
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Kommunikation und Orientierung

Der iiberzeugende Businessplan

Referent:
Martin Schulte

Datum und Kursnummer:

Sa., 14.06. und So., 15.06.2014
(Kurs 14120106)

Sa., 29.11. und So., 30.11.2014
(Kurs 14220106)

Uhrzeit:
jeweils 09.00-16.00 Uhr

Ort:

Volkshochschule Dortmund
Hansastr. 2-4

44137 Dortmund

Gebuhr:
60,00 Euro
(ermaBigt 30,00 Euro)

In Kooperation mit:
Volkshochschule Dortmund

Anmeldung:
schriftlich bei der VHS,
Hansastr. 2-4,

44137 Dortmund

oder Uber die Website
www.vhs.dortmund.de

Nachdem in einer ersten Stufe durch die Formulie-
rung der Geschéftsidee die Basis der Existenzgriin-
dung entstanden ist, muss in einem nachsten Schritt
der Businessplan oder das Griindungskonzept erstellt
werden. Der Businessplan ist als unternehmerisches
Instrument unerlasslich, wenn die personlichen
Chancen und Risiken sowie die Marktfahigkeit des
Vorhabens bewertet werden sollen. Er dient weiter-
hin als Grundlage fur die Finanzmittelbeschaffung
und enthalt einen Realisierungsfahrplan.

Seminarziel:

Anhand der Themen eines strukturierten Businesspla-
nes soll der Weg einer realistischen Griindungspla-
nung aufgezeigt werden.

Zielgruppe:

Personen, die eine konkrete Griindungsidee haben
und sich kritisch und konstruktiv mit der Verwirkli-
chung ihrer Idee auseinandersetzen wollen,
Teilnehmer/-innen der Orientierungsworkshops

. Existenzgriindung”.

Seminarthemen:

Behandelt werden alle Bestandteile eines
Businessplanes:

¢ |dee in Bezug auf den Markt

e Grlindungsperson

e erforderlichen Organisation

e Kapitalbedarfs- und Finanzmittelplanung
e Kosten- und Umsatzplanung
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Kommunikation und Orientierung

Workshop Businessplan

Der Businessplan ist nicht nur fur die Bank, die
Arbeitsagentur, fir den Griindungszuschuss oder
das Finanzamt wichtig. Der Businessplan ist lhre
Orientierung und Ihr persénlicher Fahrplan fur eine
erfolgreiche Selbststandigkeit. Ein guter Businessplan
ist die Grundlage fUr Ihren Erfolg als Griinder/-in
oder Existenzgriinder/-in.

Seminarziel:

Das Erstellen eines eigenen Businessplans mit Un-
terstitzung in einem Workshop mit 4 bis 6 Griinde-
rinnen/Grindern und durch individuelle Begleitung
eines Experten.

Zielgruppe:
Unternehmensgriinder/-innen und angehende
Freiberufler/-innen

Seminarthemen:

Ihr Berater wird Sie nach einem ersten Informations-
gesprach bei Ihrer Unternehmensplanung unterst(t-
zen und Sie Schritt fir Schritt beim Erstellen Ihres
Businessplans fur Ihre Grindung begleiten, bis Sie
lhren fertigen Businessplan in der Hand halten. Der
Workshop umfasst eine Gruppenveranstaltung und
Einzeltermine zu Ihrem personlichen Konzept.

Ansprechpartner:
Dirk Sander

Datum:
Individuell nach Vereinbarung

Ort:

.garage dortmund
Hermannstr. 75 (Stiftsforum)
44263 Dortmund

Telefon: 0231 47410-0

GebUhr:
150,00 Euro (Eigenanteil)

Trager:
Merkur-Startup GmbH

In Kooperation mit:
.garage dortmund

Anmeldung:

.garage dortmund,

Tel. 0231 474100
info@garagedortmund.de

10

Seminarangebote 2014



Kommunikation und Orientierung

Von Unternehmer/-innen fiir Unternehmer/-innen - ein Erfahrungsaustausch

Moderatorin und Referentin:
Britta Lohse

Datum und Kursnummer:
Do., 06.02.2014

Do., 10.04.2014

Do., 05.06.2014

Do., 21.08.2014

Do., 23.10.2014

Do., 18.12.2014
Kursnummer: Erfa-2014-1
(nicht einzeln buchbar)

Uhrzeit:
09:00 - 15:00 Uhr

Ort:

Union Gewerbehof
Seminarraum 1

Huckarder Str. 10-12

44147 Dortmund
Teilnehmerzahl: max. 8 Personen

Gebuhr (Eigenanteil):
240,00 Euro plus 19% Mwst fur
6 Veranstaltungen

In Kooperation mit:
Britta Lohse
Entwicklungsberatung

Anmeldung:

Telefonisch bei

Britta Lohse
Entwicklungsberatung,

unter 02304 979 42 70 oder
per E-Mail: info@brittalohse.de

Komplexe Arbeitsablaufe und kontinuierliche Veran-
derungsprozesse fordern von jedem Menschen ein
hohes MaB an Flexibilitat und Lernbereitschaft.
Gerade als Selbstéandige/r kennen Sie diese Rollenviel-
falt: Sie sind Produzent/-in, Entwickler/-in, Verkaufer/-
in, Stratege/Strategin, Netzwerker/-in und vieles
mehr. Auch wenn Sie vielleicht nicht alle Tatigkeiten
selbst ausflihren, so sind Sie doch in der Verantwor-
tung. Und neben der Selbstandigkeit gibt es in der
Regel auch noch andere Verpflichtungen. Wo

bleibt da noch Zeit fir Sie?

Seminarziel:

Bei dem Angebot handelt es sich um eine Jahresgrup-
pe, in der mit anderen Selbstandigen unter professio-
neller Leitung Uber die eigene Selbstandigkeit reflek-
tiert werden kann. Die Veranstaltungen dienen dem
Erfahrungsaustausch und stehen in Absprache mit
den Teilnehmerinnen und Teilnehmern unter jeweils
einem Motto. Ein Kurzreferat fihrt in das jeweilige
Thema ein, vermittelt alltagstaugliche Methoden und
regt zur Diskussion unter Gleichgesinnten an.

Zielgruppe:
Existenzgriinder/-innen, Unternehmer/-innen,
Freiberufler/-innen

Mogliche Seminarthemen

e Definition eigener Rollen

¢ Organisation und Arbeitsablaufe

* Work-life-balance

e Liquiditatssteuerung und Finanzen
Flexible Zeitmanagementtechniken
Erfolgsteams und Selbstmanagement
Mitarbeiterfihrung

Akquise und Kundenbindung
Marketing

Seminarangebote 2014
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Kommunikation und Orientierung

Montag ist Griindungstag

Kooperationsveranstaltungen des
Dortmunder Grindungsnetzwerks

Jeden Montag bieten Griindungsexpertinnen und
Grundungsexperten der Wirtschaftsférderung Dort-
mund, der beiden Dortmunder Wirtschaftskammern
sowie der Agentur fir Arbeit und des Jobcenters
Dortmund eine Informationsveranstaltung an.

Zielgruppe:

arbeitslose Griinderinnen und Griinder, die beim
Start in die Selbststandigkeit Unterstlitzung
benétigen.

Die Veranstaltungen, die im Untergeschoss des
Berufsinformationszentrums (BIZ) der Dortmunder
Agentur fir Arbeit stattfinden, enthalten zwei Bau-
steine: Die Mitarbeiter/-innen der Agentur flr Arbeit
und des Jobcenters referieren jeweils im Wechsel zu
den hauseigenen Instrumenten fur Existenzgriindun-
gen, wie Grlindungszuschuss, Grindungsdarlehen
oder Einstellungsbeihilfen. Im Anschluss geben
ebenfalls im wechselnden Turnus Vertreter/

-innen der beiden Kammern sowie der Wirtschafts-
férderung eine Einfilhrung zum Weg in die unter-
nehmerische Selbststandigkeit. Es wird dargestellt,
wie wichtig eine gute Vorbereitung ist und aus
welchen wichtigen Bestandteilen ein Businessplan
besteht, die beachtet werden missen.

Referentinnen und

Referenten:

e |HK zu Dortmund

¢ Handwerkskammer Dortmund

¢ Wirtschaftsforderung Dort-
mund

e Agentur fur Arbeit Dortmund

e Jobcenter Dortmund

Datum:
jeden Montag

Uhrzeit:
14.00-16.45Uhr
(Einlass ab 13.45 Uhr)

Ort:

Agentur fur Arbeit Dortmund
Berufsinformationszentrum (BIZ)
Steinstr. 39

44147 Dortmund

Gebuhr:
keine

In Kooperation mit:
Dortmunder
Grundungsnetzwerk

12
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Teilzeit-Selbststandigkeit—ein alternatives Erwerbsmodell fiir Frauen

Selbststandigkeit ist flr viele Frauen heutzutage eine
Alternative zur Erwerbstatigkeit im Angestelltenver-
haltnis. Ob Yogalehrerin, Steuerberaterin, Designerin
oder Handwerkerin—viele Berufe werden bereits auf
,€eigene Rechnung” ausgefihrt. Gerade fur Frauen
mit Kindern bedeutet dies eine hohe Flexibilitat und
Eigenverantwortlichkeit. Die Anzahl der Termine und
die Zahl der Kunden kénnen von der Unternehmerin
selbst gesteuert werden. Die Selbststéandigkeit bietet
daher eine Chance, Familie und Beruf zu vereinbaren
und sich selbst beruflich weiterzuentwickeln. Aber
welche Risiken sind mit der Aufnahme einer selbst-
standigen Tatigkeit in Teilzeit verbunden? Welche
Pflichten Gbernimmt die Unternehmerin?

Seminarziel:

Dieses Seminar mochte Informationen zum Thema
Teilzeit-Selbststandigkeit geben. Es dient als Entschei-
dungshilfe, inwieweit eine selbststandige Tatigkeit in
einem zeitlich Uberschaubaren Rahmen ein alterna-
tives Erwerbsmodell ist und in die momentane Le-
benssituation passt. Dariiber hinaus kdnnen konkrete
nachste Schritte bzw. ein eigener Griinderfahrplan
entwickelt werden.

Zielgruppe:
Frauen, die eine selbststandige Tatigkeit in Teilzeit
aufnehmen maéchten.

Seminarthemen:

e Standortbestimmung

e Passung Geschaftsidee und Grinderin
e Statusklarung bzgl. Sozialversicherung
e Formalitaten und Férdermittel

e Klarung Rahmenbedingungen
 Griinden aus der Arbeitslosigkeit

e Grinden mit Familie

Referentin:
Britta Lohse

Datum und Kursnummer:
Do., 13.03.2014, TZ514-03
Do., 12.06.2014, TZ514-06
Do., 18.09.2014, TZ514-09
Do., 11.12.2014, T2514-12

Uhrzeit:
09.00-15.00Uhr

Ort:

Union Gewerbehof
Seminarraum 1
Huckarder Str. 10-12
44147 Dortmund

Gebuhr:
65,00 Euro

In Kooperation mit:
Britta Lohse,
Entwicklungsberatung

Anmeldung:

telefonisch bei Britta Lohse,
Entwicklungsberatung,

unter 02304 9794270 oder per
E-Mail an info@brittalohse.de

14
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Der Dortmunder Kliingelstammtisch-Geschaftsfrauen auf Erfolgskurs

Datum:
jeden 2. Dienstag im Monat

Uhrzeit:
19.00 Uhr

Anmeldung per E-Mail:
info@kluengeln-in-dortmund.de
(Via Newsletter erfahren Sie
dann den jeweils aktuellen Treff-
punkt in Dortmund)

Klingeln heiBt sich gegenseitig erfolgreich machen!

Der Bedarf an Austausch von Informationen und
Erfahrungen, an Vernetzung und Kooperation sowie
an der Anbahnung von Geschéftskontakten ist ins-
besondere bei Unternehmerinnen und (angehenden)
Grinderinnen sehr groB. Mit dem Dortmunder Klin-
gelstammtisch hat sich in den zwélf Jahren seines
Bestehens das groBte Dortmunder Geschéftsfrauen-
netzwerk entwickelt, das auch weit iber Dortmunds
Stadtgrenzen hinaus bekannt ist. — Und dies ganz
ohne Vereinsstrukturen, Mitgliedsbeitrage oder Fér-
dergelder! Das Netzwerk lebt, gedeiht und wachst
durch das Engagement der einzelnen Klinglerinnen

Der Dortmunder Kliingelstammtisch steht fur
,Kontinuitat”: Er findet regelmaBig jeden zweiten
Dienstag im Monat statt. Er ist damit keine Eintags-
fliege, sondern eine feste BezugsgroBe in Dortmund
fur Austausch, Kommunikation und Vernetzung im
beruflichen Kontext.

,Offenheit”: Alle interessierten Frauen, ob Griin-
derinnen, Unternehmerinnen oder Frauen in einer
Festanstellung, sind willkommen—Frauen, die das
Kltingelprinzip ,Ich empfehle dich—du empfiehlst
mich" praktisch anwenden und so beruflich erfolg-
reicher sein wollen.

,Schwung”: Ein Erfolgsrezept sind die regelmaBigen
Beitrage , Spotlights” und , Gut zu wissen” sowie die
Betriebsprasentationen, die aktive Teilnehmerinnen
geben kénnen, um sich bekannt zu machen.

Weitere Informationen finden Sie unter
www.kluengeln-in-dortmund.de.

Seminarangebote 2014
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STARTERINNEN IM REVIER-eine Woche Griindungswissen

Sie planen eine selbststandige Tatigkeit oder haben
bereits gegriindet und gehen Ihre ersten Schritte als
Unternehmerin?

Inhalt:

Im Mai diesen Jahres findet zum dritten Mal die in-
terkommunale Veranstaltungsreihe , STARTERINNEN
IM REVIER" statt. Die Wirtschaftsférderungen und
STARTERCENTER der Stadte Bochum, Bottrop, Essen,
Dortmund, Herne, Milheim an der Ruhr und des
Kreises Recklinghausen laden Sie zu dieser Themen-
woche herzlich ein. Dieses Angebot wird in diesem
Jahr erstmalig durch einen Reflexionstag in der 26.
Kalenderwoche in Bottrop erganzt.

Jede Unternehmensidee bendtigt eine stabile Pla-
nung und ein tragfahiges Fundament. Was alles an
Wissen erforderlich ist, erfahren Sie in Workshops,
Vortragen, Diskussionsforen und in persdnlichen
Beratungsgesprachen—an sechs Tagen, an sechs
verschiedenen Standorten, mit hochkaratig besetzten
Fachthemen. Nach den sechs Veranstaltungstagen
wird sechs Wochen spater in Bottrop ein Reflexi-
onstag stattfinden, bei der alle Teilnehmerinnen der
Themenwoche natdrlich herzlich willkommen sind.
Dieses Treffen kann einerseits zum Austausch ge-
nutzt werden und andererseits sollen aber insbeson-
dere die erlernten und mitgenommenen Informatio-
nen aus der Woche im Mai aufgefrischt werden.

Veranstaltungsthemen:

Idee und Strategie
Mo., 05.05.2014, Recklinghausen

Kaufmannisches Basiswissen
Di., 06.05.2014, Herne

Social Media
Mi., 07.05.2014, Essen

Personliche Erfolgsfaktoren
Do., 08.05.2014, Dortmund

Recht & Co
Fr., 09.05.2014, Mihlheim a.d.R

Marketing
Sa., 10.05.2014, Bochum

Gebuhr:
keine

Anmeldung:

fir Dortmund:

Marita Krey,

Tel.: 0231 50-23095,

E-Mail: marita.krey@stadtdo.de

Alle weiteren Informationen
Uber die Veranstaltungsorte und
Uhrzeiten erfahren Sie auf der
Internetseite
www.starterinnen-im-revier.de.

16

Seminarangebote 2014



Unternehmerinnenfriihstiick

Termine:
Drei bis vier Termine pro Jahr,
erstmals am 26.02.2014

weitere Informationen zu
Terminen und Themen bei den
Ansprechpartnerinnen und
unter http://www.wirtschafts
foerderung-dortmund.de/de/
frau/unternehmerinnenfrueh
stueck

Uhrzeit:
07.30-ca. 10.00 Uhr (abhangig
vom Veranstaltungsort)

Ort:

Hotel park inn, Olpe 2,
44135 Dortmund, oder in
gastgebenden Unternehmen

Gebuhr:
7,50EUR (inkl. Friihsttck)

Anmeldung:
Frau.Innovation.Wirtschaft./
Kompetenzzentrum—
Ansprechpartnerinnen:

Ulrike Hellmann, 0231 50-25747,
Ursula Bobitka, 0231 50-22608

Beim Unternehmerinnenfriihstiick haben Sie die
Moglichkeit, in lockerer Atmosphare Gesprache zu
fuhren, Kontakte zu kntpfen, sich auszutauschen
und zu vernetzen und maégliche Kooperationspart-
nerinnen aus allen Bereichen der Selbststandigkeit
kennen zu lernen—also: Visitenkarten und Flyer
nicht vergessen! Die Veranstaltung richtet sich an
Unternehmerinnen, Soloselbststandige, Freiberufle-
rinnen und Existenzgrinderinnen. RegelmaBig auf
der Tagesordnung stehen aktuelle Berichte aus dem
Bereich Frauenerwerbstatigkeit und Informationen
aus den vertretenen Unternehmen, eine Vorstel-
lungsrunde der Teilnehmerinnen, Kurzprasentati-
onen aktueller Themen, z.B. soziale Absicherung
oder Rentenversicherungspflicht fir Selbststandige,
gesund und stressfrei selbststandig sein, Selbst-
marketing, Kundenbeziehung—-Kundenkonflikte,
Unternehmerinnenmesse ... Gern greifen wir lhre
Themenwiinsche auf.

Veranstalterin:

e Frau.Innovation.Wirtschaft
(Wirtschaftsforderung Dortmund)

e Kompetenzzentrum Frau und Beruf
Westfalisches Ruhrgebiet

=
empetentia™"
KOMPETENZZENTRUM FRAU & BERUF
WESTFALISCHES RUHRGEBIET

Ministerium fir Gesundheit,
Emanzipation, Pflege und Alter
des Landes Nordrhein-Westfalen

EUROPAISCHE UNION
Investition in unsere Zukunft
fur regionale Entwicklung

Seminarangebote 2014
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So werden Sie im Internet gefunden-
erfolgsorientierter Aufbau einer Internet-Marketingstrategie

Referentin:
Sabine Krieger

Datum und Kursnummer:

Sa., 22.02.2014, Kurs 14120110
Sa., 08.11.2014, Kurs 14220110

Uhrzeit:
09.00-16.00 Uhr

Ort:

Volkshochschule Dortmund
Hansastr. 2-4

44137 Dortmund

Gebuhr:
30,00 Euro

In Kooperation mit:
Volkshochschule Dortmund

Anmeldung:
schriftlich bei der VHS,
Hansastr. 2-4,

44137 Dortmund,
oder Uber die Website
www.vhs.dortmund.de

Sie kennen Facebook, Twitter & Co. und Google
nutzen Sie fast taglich. Wissen Sie aber auch, wie
Sie diese Instrumente so erfolgreich einsetzen, dass
genau der Kunde Sie findet, der auch Ihre Leistung
kaufen will? Wie sieht eine erfolgreiche Marketing-
strategie im Internet aus?

Seminarziel:

In diesem Seminar erarbeiten Sie die Grundlagen des
Marketings und Sie lernen die Anwendungsmaglich-
keiten verschiedener erfolgreicher Internet-Marke-
tinginstrumente kennen.

Zielgruppe:
Existenzgriinder/-innen, Kleinunternehmer/-innen,
Kleingewerbetreibende, Freiberufler/-innen

Seminarthemen:

¢ Was ist mein Angebot? (werbewirksame
Beschreibung)

Wer ist mein Kunde? (nicht jeder Interessent ist
ein zahlungswilliger Kunde)

Wie bringe ich effizient Angebot und Kunden
zusammen? (Optimale Vertriebswege finden)
Ich suche nicht—ich lasse finden! (erfolgreiches
Internetmarketing)

Seminarangebote 2014
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Werbung liber Social Media

Seminarziel:

Social Media ist in aller Munde. Die Werbechancen
Uber Facebook, XING und andere Plattformen sind
fur Unternehmen enorm, aber fiir die Aktivitdten
bedarf es eines Konzepts. In diesem Seminar mit
Workshopcharakter erfahren Sie als Einsteiger die
wichtigsten Funktionen der gangigen Social Net-
works wie XING, Facebook und Twitter. AnschlieBend
erhalten Sie die Moglichkeit, an PCs mit Internetan-
schluss vertieft z.B. an lhrem eigenen XING-Profil zu
feilen oder es neu aufzubauen.

Zielgruppe:
Existenzgriinder/-innen, junge Unternehmer/-innen

Seminarthemen:

¢ Sie lernen die Hintergriinde von Empfehlungsmar-
keting.

e Sie lernen gdngige Social-Media-Instrumente wie
XING, Facebook und Twitter kennen.

e Sie bekommen die gangigen Begriffe und Regeln
flr die einzelnen Social Networks an die Hand.

¢ Sie werden verstehen lernen, welche Macht sozia-
le Netzwerke haben.

e Sie bekommen vermittelt, welche Chancen und
Risiken die Social Media bieten.

¢ Sie entwickeln Ihr eigenes Unternehmerprofil, z. B.
auf XING.

e Sie bekommen eine erste Anleitung fir die Erstel-
lung eines eigenen Social-Media-Konzepts.

Referenten:
verschiedene Experten

Datum:
Fr, 20.06.2014
Fr, 28.11.2014

Uhrzeit:
08.30-14.30 Uhr

Ort:

.garage dortmund
Hermannstr. 75
44263 Dortmund

GebUhr:
10,00 Euro (Eigenanteil)

Trager:
Merkur-Startup GmbH

In Kooperation mit:
.garage dortmund

Anmeldung:

telefonisch bei der
.garage dortmund,

Tel.: 0231 474100,

oder per E-Mail:
info@garagedortmund.de
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Marketing-Coaching: Vom Anfang bis zur Hompage

Referentinnen:
Amelie Hauptstock
Stefanie Romling

Datum:

Mo., 17.02.2014
Mo., 19.05.2014
Mo., 18.08.2014
Mo., 17.11.2014

Uhrzeit:
jeweils 17.00-19.00
Teilnehmerzahl: max. 10

Ort:

Union Gewerbehof
Huckarder Str. 10-12
44147 Dortmund

Gebuhr:

20,00 Euro plus MWSt.
start2grow-Teilnehmer/-innen
erhalten das Coaching fur 12,00
Euro inkl. MWSt.

Anmeldung:

Bis ein Tag vor dem Termin tele-
fonisch unter (0177) 3398273
oder per E-Mail an post@haupt-
wort.com

Sich selbst darstellen in Wort und Bild ist fur Freibe-
rufler und Selbststandige eine Pflicht und manchmal
auch eine Last. Dabei ist der erste Eindruck, die erste
Prasentation oftmals ausschlaggebend flr den Kun-
denkontakt. Worauf muss ich beim Corporate Design
(Logo, Name, Slogan, AuBendarstellung) achten?
Was kann ich sagen, was will ich sagen? Wie soll
mein Unternehmen oder meine Idee aussehen? Wie
finde ich, was mir gefallt, was mir entspricht? Am
Anfang stehen viele Fragen.

Anmerkung: Konkrete Fragen kénnen schon im
Voraus Uber das Kontaktformular unter
www.hauptwort.com/kontakt oder Uber post@
hauptwort.com gestellt werden.

Coachingziel:

Die Fragen der Teilnehmer/-innen konkret kldren und
I6sungsorientiert illustrieren, welche Uberlegungen
vor und wahrend der Griindungsphase aus konzepti-
oneller und gestalterischer Sicht zu beachten sind..

Zielgruppe:
Existenzgriinder/-innen und Personen, Interessierte
aus themennahen Branchen

Coachingthemen:

e \oriberlegungen zur Griindung

e Fokussierung der Geschaftsidee

¢ Name, Logo, Slogan: zielgruppengerechte Auf-
stellung

Wirkung von Wort und Bild

Corporate design

step-by-step Marketing

Die richtige Ansprache
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Erfolgreich werben

Seminarziel:

Die Teilnehmer/-innen sollen zielgruppenaddquate
Methoden der Werbung als systematischen Prozess
zur Neukundengewinnung verstehen und erlernen.
Im nachsten Schritt sollen Kundenbindungsinstru-
mente vermittelt werden, um hieraus resultierend
Stammkunden zu gewinnen und um damit dem/der
Existenzgrinder/-in eine dauerhafte Einnahmemag-
lichkeit zu verschaffen. Im zweiten Teil des Seminars
stehen praxisorientierte Uberlegungen anhand von
Fallbeispielen der Teilnehmer an, wie die jeweiligen
Produkte und Dienstleistungen optimal vermarktet
werden konnen.

Zielgruppe:
Existenzgrinder/-innen, junge Unternehmer/-innen

Seminarthemen:

e Das Ziel des Unternehmers = Leistungssteigerung
im Unternehmen

* Grundlagen effektiver Werbung

e Neue Werbestrategien

e Werbeplanung und Werbekosten

e Logos und Visitenkarten

e Presse- und Offentlichkeitsarbeit

e Inserieren mit Erfolg

¢ Aufbau und Inhalt eines Flyers

* Handzettelwerbung

e Werbung und Verkauf im Internet, Social Media

¢ Hilfestellung beim Erstellen von Werbetréagern

Referenten:
verschiedene Experten

Datum:
Mi., 02.04. und Do., 03.04.2014
Mi., 22.10. und Do., 23.10.2014

Uhrzeit:
08.30-14.30 Uhr

Ort:

.garage dortmund
Hermannstr. 75
44263 Dortmund

GebUhr:
20,00 Euro (Eigenanteil)

Trager:
Merkur-Startup GmbH

In Kooperation mit:
.garage dortmund

Anmeldung:

telefonisch bei der
.garage dortmund,

Tel.: 0231 474100,

oder per E-Mail:
info@garagedortmund.de
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Kunden gewinnen, Produkte und Dienstleistungen erfolgreich verkaufen

Referent:
Hans-Joachim Ernst

Datum und Kursnummer:
Sa., 15.03.2014, Kurs 14120114
Sa., 20.09.2014, Kurs 14220114

Uhrzeit:
09.00-16.00 Uhr

Ort:

Volkshochschule Dortmund
Hansastr. 2-4

44137 Dortmund

Gebuhr:
30,00 Euro

In Kooperation mit:
Volkshochschule Dortmund

Anmeldung:
schriftlich bei der VHS,
Hansastr. 2-4,

44137 Dortmund,
oder (iber die Website
www.vhs.dortmund.de

,Guten Tag, ich habe von Ihren hervorragenden
Produkten und Leistungen gehdrt—wann kann ich
diese beziehen?”

Leider hort man diese Frage als Unternehmer/-in
nicht sehr haufig. Folglich mussen Sie auf die Kun-
den zugehen. Planen Sie lhre Akquisitionsarbeit?
Setzen Sie die richtigen Instrumente ein, um auf das
Produkt und thr Unternehmen aufmerksam zu ma-
chen? Wie sieht es mit der Verkaufskommunikation
aus? Gelingt es lhnen, die Briicke von Ihrem Produkt/
lhrer Dienstleistung und lhrer Person zum Kunden
mit Empathie zu bauen?

Seminarziel:
In diesem Seminar erarbeiten Sie, wie Sie Ihre Akqui-
sition erfolgreicher gestalten kénnen.

Zielgruppe:
Existenzgrinder/-innen, Kleinunternehmer/-innen,
Kleingewerbetreibende

Seminarthemen:

e |ch als Kaufer

¢ Instrumente der Direktansprache

¢ Der Akquisitionsprozess

¢ Der Kundenkreislauf

Das Telefonat

Angebote nachfassen

Das Produkt vorstellen, prasentieren
Kleine Verkaufspsychologie
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23






Geld/Recht

Kleines Controlling fiir Existenzgriinder/-innen und kleine Unternehmen

Referentin:
Sabine Krieger

Datum und Kursnummer:

Sa., 29.03.2014, Kurs 14120112
Sa., 22.11.2014, Kurs 14220112

Uhrzeit:
09.00-16.00 Uhr

Ort:

Volkshochschule Dortmund
Hansastr. 2-4

44137 Dortmund

Gebuhr:
30,00 Euro

In Kooperation mit:
Volkshochschule Dortmund

Anmeldung:
schriftlich bei der VHS,
Hansastr. 2-4,

44137 Dortmund,
oder Uber die Website
www.vhs.dortmund.de

Sie sind selbststandig und gehen téaglich mit Umsatz-
zahlen und Kosten um, Excel ist Ihnen nicht véllig
fremd. Ihr Steuerberater schickt lhnen Auswertungen
und die Bank will Berichte sehen. Verstehen Sie die
Standardauswertungen und wissen Sie auch, wie Sie
diese Instrumente so erfolgreich einsetzen, dass Sie
wissen, wo Sie mit lhrem Unternehmen wirklich ste-
hen? Und wie sieht eine erfolgreiche Unternehmens-
steuerung flr Existenzgriinder und kleine Unterneh-
men auBerhalb dieser Standardauswertungen aus?

Seminarziel:

In diesem Seminar erarbeiten Sie die Grundlagen des
Rechnungswesens und lernen Struktur und Aufbau
verschiedener gangiger Unternehmensberichte sowie
eigene Anwendungen kennen.

Zielgruppe:

Das Seminar richtet sich an Existenzgrinder/-innen,
Kleinunternehmer/-innen, Kleingewerbetreibende
und Freiberufler/-innen, die den Aufbau, die Struktur
und die Zusammenhange der gangigen Standard-
auswertungen verstehen mochten und einfache
Steuerungsinstrumente in Excel kennen lernen wol-
len, um zu sehen, wo sie gerade wirklich mit ihrem
Unternehmen stehen.

Seminarthemen:

e Betriebswirtschaftliche Auswertung

e Summen- und Saldenliste

¢ Herkunft, Struktur und Begrifflichkeiten im
¢ Rechnungswesen

e Controlling-Instrumente in Excel

e Berichte fur die Bank
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Geld/Recht

Alle Jahre wieder ... Die Einnahmen-Uberschuss-Rechnung

fiir Kleingewerbetreibende und Freiberufler/-innen

Spatestens mit der ersten Einnahme beginnt fur
Selbststandige das Kapitel Buchfihrung. Fir die
Einen ist sie ,faszinierend”, fur die Anderen léstiges
Ubel. Sie ist fester Bestandteil des betrieblichen
Alltags und eigentlich nicht schwierig. Freiberufler/-
innen und Kleingewerbetreibende sind nicht zur dop-
pelten Buchfiihrung verpflichtet und kénnen dem
Finanzamt eine jahrliche Einnahmen-Uberschuss-
Rechnung einreichen.

Seminarziel:

Es werden Aufbau und Grundlagen der Einnahmen-
Uberschuss-Rechnung sowie angrenzende steuer-
rechtliche Themengebiete, z.B. die Umsatzsteuer,
bearbeitet. Die Anwendung des theoretisch vermit-
telten Inhaltes wird anhand eines Fallbeispieles und
der relevanten Formulare der Finanzbehérde prak-
tisch erprobt. Die Teilnehmenden werden in die Lage
versetzt, die Einnahmen-Uberschuss-Rechnung selbst
zu erstellen bzw. das Verstandnis fur die Zusam-
menhénge zu schulen, so dass sie ihren steuerlichen
Pflichten von der Belegsammlung bis zur (Umsatz-)
Steuererkldrung nachkommen kénnen.

Teilnehmende sollten einen Taschenrechner
mitbringen.

Zielgruppe:
Existenzgriinder/-innen, Kleinunternehmer/-innen
und Freiberufler/-innen

Seminarthemen:

e Grundlagen der Buchfiihrung

o Umsatzsteuer und Vorsteuer

e Betriebseinnahmen und -ausgaben
e Bestandteile einer Rechnung

e Formulare des Finanzamtes

Referentin:
Judith Beyrow

Datum:

Mi., 19.02.2014
Mi., 16.07.2014
Mi., 12.11.2014

Uhrzeit:
jeweils 09.00-15.00 Uhr

Ort:

GfAH mbH
Kleppingstr. 20
44135 Dortmund

Gebuhr:
15,00 Euro

Trager:
Bundesamt fiir Wirtschaft und
Ausfuhrkontrolle

In Kooperation mit:
B3-Beyrow Business Beratung

Anmeldung:

telefonisch bei B3-Beyrow
Business Beratung unter

0209 1551663 oder per E-Mail
an info@b3-beyrow.de
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Geld/Recht

Steuerrecht fiir Existenzgriinder/-innen-was Sie wissen sollten

Referent:
Miro Karmazin

Datum und Kursnummer:

Sa., 05.04.2014, Kurs 14120118
Sa., 28.06.2014, Kurs 14120120
Sa., 25.10.2014, Kurs 14220118

Uhrzeit:
09.00-14.00 Uhr

Ort:

Volkshochschule Dortmund
Hansastr. 2-4

44137 Dortmund

Gebuhr:
22,50 Euro

In Kooperation mit:
Volkshochschule Dortmund

Anmeldung:
schriftlich bei der VHS,
Hansastr. 2-4,

44137 Dortmund,
oder Uber die Website
www.vhs.dortmund.de

Viele Existenzgriinder/-innen wagen den Schritt in die
Selbststandigkeit ohne besondere Vorbildung. Das
Wissen um steuerliche Rechte und Pflichten ist je-
doch keinesfalls von untergeordneter Bedeutung und
nicht zu unterschatzen; die Nichtbeachtung kann fa-
tale Folgen nach sich ziehen.Inhaltlich wird zunachst
das Verfahren vorgestellt, das Existenzgriinder/-innen
insgesamt in ihrem Finanzamt zu durchlaufen haben.
AnschlieBend bildet die Gewinnermittlung fir Zwe-
cke der Einkommenssteuer den finanztheoretischen
Schwerpunkt.

Seminarziel:

Dieses Seminar soll den angehenden Unterneh-
merinnen und Unternehmern einen Einblick in die
steuerlichen Vorschriften und die Aufgaben und
Pflichten im Veranlagungsverfahren geben. Sie sollen
die Arbeitsweise der Finanzbeamten kennen lernen
und ein Bewusstsein dafur entwickeln, was das
Finanzamt von Selbststandigen erwartet. Wer das
System der einzelnen Steuerarten in seinen Grund-
zligen verstanden hat, ist auch ohne kosteninten-
siven Steuerberater in der Lage, seinen Gewinn zu
ermitteln und seinen steuerlichen Erklarungspflichten
nachzukommen.

Zielgruppe:
Existenzgrinder/-innen, junge Unternehmer/-innen

Seminarthemen:

e Zustandigkeiten und Existenzgriindungsverfahren
e Buchfthrungspflicht nach HGB und Steuerrecht
e Steuerrecht und Rechtsformwahl

¢ Einkommenssteuerliche Gewinnermittlung

e Umsatz- und Gewerbesteuer
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Geld/Recht

Steuern und Finanzbuchhaltung im Jungunternehmen

Vermittlung von Kenntnissen Uber das betriebliche
Rechnungswesen, insbesondere die Buchfiihrung,
so dass nach Abschluss des Seminars die Belegor-
ganisation, die Buchfiihrung flr unternehmerische
Zwecke, die Erstellung von Umsatzsteuervoranmel-
dungen und der Umsatzsteuererklérung sowie der
Einnahmen-Uberschuss-Rechnung von dem/der
Seminarteilnehmer/-in in einfacheren Fallen weitest-
gehend selbst durchgefhrt werden kann.

Seminarziel:

In umfangreicheren Fallen sowie bei Bilanzierungs-
pflicht sollen die vermittelten Kenntnisse dazu befa-
higen, die Belege sowie die Buchhaltungsunterlagen
(eventuell auch schon gebucht) dem steuerlichen
Berater in aufbereiteter Form (auch digital) fir seine
Tatigkeit weitestgehend komplett zur Verfligung
stellen zu kénnen sowie dessen Ergebnis im GroBen
und Ganzen zu verstehen und fir die eigenen Zwe-
cke interpretieren zu kénnen.

Zielgruppe:
Existenzgrinder/-innen, junge Unternehmer/-innen

Seminarthemen:

e Einflihrung: Buchfiihrung und ihr Stellenwert im
Unternehmen

¢ Buchfuhrungs- und Aufzeichnungspflicht

e Gewinnermittiung

¢ Belegablage und praktischer Aufbau der Buchfiih-
rung fir die Einnahmen-Uberschuss-Rechnung

e Betriebseinnahmen und Betriebsausgaben

e Privatentnahmen und Privateinlagen

® Inventar

e Abschreibung

e Steuern im Unternehmen

e Der EUR-Vordruck der Finanzamter

Referenten:
verschiedene Experten

Datum:
Mi., 14.05. und Do., 15.05.2014
Mi., 19.11. und Do., 20.11.2014

Uhrzeit:
08.30-14.30 Uhr

Ort:

.garage dortmund
Hermannstr. 75
44263 Dortmund

Gebuhr:
20,00 Euro (Eigenanteil)

In Kooperation mit:
.garage dortmund

Anmeldung:

telefonisch bei der
.garage dortmund,

Tel.: 0231 474100,

oder per E-Mail:
info@garagedortmund.de
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Geld/Recht

Rechtsgrundlagen fiir Existenzgriinder/-innen
und junge Unternehmer/-innen

Referent: Seminarziel:
Volker Johann Der Start in die Selbststandigkeit ist vollzogen, und
schon muss sich die Grinderin oder der Griinder mit
Datum und Kursnummer: einer Vielzahl von Rechtsfragen auseinandersetzen.
Sa., 17.05.2014, Kurs 14120126 Damit hier von Anfang an Fehler vermieden werden,
Sa., 15.11.2014, Kurs 14220126 sollen den Teilnehmerinnen und Teilnehmern die
wichtigsten rechtlichen Regelungen erldutert wer-
Uhrzeit: den.
10.00-15.00 Uhr
Zielgruppe:
Ort: Existenzgrinder/-innen, junge Unternehmer/-innen
Volkshochschule Dortmund
Hansastr. 2-4 Seminarthemen:
44137 Dortmund e \ertragsgestaltung und Anwendung
e Vertrdge flr verschiedene Berufe anhand von
Gebuhr: Beispielen fur Kaufvertrage, Werk- und Werkliefe-
22,50 Euro rungsvertrage, Dienstvertrdge, Mietvertrage, Ver-
trdge im Internet etc. sowie allgemeine Geschafts-
In Kooperation mit: bedingungen/Lieferbedingungen
Volkshochschule Dortmund ¢ Gewahrleistung und Garantie
e Verjghrungsfristen
Anmeldung: e Wie kommt der/die Unternehmer/-in an sein/ihr
schriftlich bei der VHS, Geld? (Mahnen, gerichtliches Mahnverfahren Voll-
Hansastr. 2—4, streckung, Vollstreckungsbescheid, Beauftragung
44137 Dortmund, des Gerichtsvollziehers, Forderungspfandung)
oder Uber die Website o Uberblick: Rechte und Verpflichtungen verschiede-
www.vhs.dortmund.de ner Gesellschaftsformen
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Geld/Recht

Forderung und Finanzierung als Erfolgsfaktor im Griindungsprozess

Eine der wichtigsten Erfolgsfaktoren bei der Un-
ternehmensgriindung ist die Finanzierung. Fur die
erforderliche Realisierung eines Vorhabens ist eine
gesicherte Gesamtfinanzierung notwendig. Im Rah-
men der Griindungsplanung sollte daher besonderes
Augenmerk auf die Finanzplanung gelegt werden.
Fordermittel (nicht rickzahlbare Zuschisse) und
Férderkredite sind dabei ganz wichtige Bausteine der
Grindungsfinanzierung und kénnen sehr wesentlich
zum Erfolg beitragen.

Der Vortag gibt einen Uberblick tiber die Férdermdg-
lichkeiten mit einem Ausschnitt aus den tber 3200
Forderprogrammen der Stadte und Gemeinden, der
Lander, des Bundes und der Europaischen Union.
Ferner werden einige exemplarische Beispiele der
Grundungsfinanzierung unter Einsatz von Férdermit-
teln aus der Praxis vorgestellt.

Der Vortrag gibt unter anderem Antworten

auf die Fragen:

e Was sind Fordermittel? Wo und wie sind sie
zu beantragen?

¢ Wie unterscheiden sich nicht rickzahlbare
Zuschsse von Férderkrediten?

e Der Griinderzuschuss—Foérderung aus der
Arbeitslosigkeit?

e Forderung der Existenzgrindungsberatung—
wie geht das?

Referent:
Joachim Hackbarth

Datum und Kursnummer:
Sa., 24.05.2014, Kurs 14120138
Sa., 06.12.2014, Kurs 14220138

Uhrzeit:
10.00-12.15 Uhr

Ort:

Volkshochschule Dortmund
Hansastr. 2-4

44137 Dortmund

Gebuhr:
5,00 Euro

In Kooperation mit:
Volkshochschule Dortmund

Anmeldung:
schriftlich bei der VHS,
Hansastr. 2-4,

44137 Dortmund,
oder Uber die Website
www.vhs.dortmund.de
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Geld/Recht

Existenzgriindung und Steuern

Referenten:
verschiedene Experten aus den
Dortmunder Finanzamtern

Termine und Uhrzeit:

bitte beim Dienstleistungszent-
rum Wirtschaft telefonisch unter
0231 50-29815 erfragen

Ort:

Wirtschaftsforderung Dortmund
Dienstleistungszentrum Wirt-
schaft

Stdwall 2-4

Gebaudeteil C

44137 Dortmund

Gebuhr:
keine

In Kooperation mit:
Dortmunder Finanzamtern

Anmeldung:
telefonisch beim
Dienstleistungszentrum
Wirtschaft

unter 0231 50-29815

Das Thema Steuern sollte fur Existenzgriinder/-innen
kein Buch mit sieben Siegeln bleiben. Leider ist zu
beobachten, dass angehende Unternehmerinnen
und Unternehmer das Finanzamt héufig viel zu spat
in ihre Grindungspléne einbinden.

Die Finanzémter in Dortmund zeigen sich bei der

Losung dieser Problematik dienstleistungs- und kun-
denorientiert. Gemeinsam mit der Wirtschaftsforde-
rung Dortmund bieten sie Informationsveranstaltun-
gen flr Existenzgriinder/-innen an. Die Finanzamter
stellen im Rahmen der Veranstaltungen die steuerli-
chen Rechte und Pflichten von Unternehmen vor.

Die Informationsveranstaltungen beriihren nicht
das Steuerberatungsprivileg der steuerberatenden
Berufe.

Zielgruppe:
Existenzgrinder/-innen

Veranstaltungsthemen:

¢ Anmeldung eines Unternehmens

¢ Informationen zu den verschiedenen Steuerarten
e Erforderliche Formalitaten
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Kreativwirtschaft

Treffpunkt Kulturwirtschaft

Moderator:
Hans-Joachim Nolle

Datum und Kursnummer:
Mo., 17.02.2014,
Kurs 14170000
Mo., 17.03.2014,
Kurs 14170002
Mo., 12.05.2014,
Kurs 14170004
Mo., 27.10.2014,
Kurs 14270000
Mo., 24.11.2014,
Kurs 14270002

Uhrzeit:
18.00-21.00 Uhr

Ort:

Creativzentrum Dorstfeld
Oberbank 1, Haus 1, Raum 22
44149 Dortmund

Gebuhr:
keine

In Kooperation mit:
Volkshochschule Dortmund

Anmeldung:
schriftlich bei der VHS,
Hansastr. 2-4,

44137 Dortmund,
oder Uber die Website
www.vhs.dortmund.de

Der offene Treffpunkt fur Existenzgrinder/-innen im
VHS-Creativzentrum ist ein Ort zum Kennenlernen
und zum Gedanken- und Informationsaustausch
unter dem Motto ,, Gemeinsam gut informiert geht
vieles besser”. Gerade die Nutzung von Kontakten
und Netzwerken trdgt wesentlich zu einem gut vor-
bereiteten und erfolgreichen Unternehmensstart bei.

Veranstaltungsziel:

Hier kénnen Fragen zur Selbststandigkeit gemein-
sam besprochen werden. Es besteht die Méglichkeit
zur Bildung von Kooperationen. Jede Veranstaltung
bietet die Moglichkeit, zu einem bestimmten Thema
erfahrene Unternehmer/-innen aus der Kultur-
wirtschaft und Experten/Expertinnen einzuladen.
Die unten aufgefiihrten Themen sind eine kleine
Auswahl dessen, was im Treffpunkt Kulturwirtschaft
behandelt wird.

Zielgruppe:

Es ist ein Angebot fir alle, die sich im Bereich Kunst
und Kultur selbststandig machen wollen, gerade
gegriindet haben oder Kooperationen suchen.

Themen:

e Stiftungen—Forderer der Kultur

e Perspektiven in der Kultur- und Kreativwirtschaft

e Richtig griinden als Kuinstler/-in—Beratungs- und
Férderangebote

e Ausstellungen—von der Idee zur Realisation

e Anmeldung von Patenten
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Kreativwirtschaft

Selbststdndig in der Kreativwirtschaft

Als Kuinstler/-in und Selbststandige/-r in der Kreativ-
wirtschaft sind Sie auch Unternehmer/-in. Sie mssen
sich beim Finanzamt anmelden. Entscheiden, ob Sie
Rechnungen mit oder ohne Mehrwertsteuer schrei-
ben. Wissen, ob Sie freiberuflich oder gewerblich
tatig sind. Wie kdnnen und missen Sie sich kranken-
versichern? Wof(r ist die Berufsgenossenschaft zu-
standig? Warum sollten Sie einer Verwertungsgesell-
schaft beitreten? Welche Preise kdnnen Sie nehmen?
Wie mussen Sie rechnen, damit lhre Selbststandigkeit
sich rechnet?

Ziel:

Diese und noch weitere Fragen sind am besten vor
dem Start zu klaren. Dieser Workshop informiert Sie
ausfuhrlich, verstandlich und praxisnah.

Zielgruppe:
Existenzgriinder/-innen und junge Unternehmer/
-innen in der Kreativwirtschaft

Themen:

e \ersicherungen und Steuern kennen

e Soziale Absicherung (Kuinstlersozialkasse, persénli-
che und berufliche Versicherungen), Einkommens-
steuer, Mehrwertsteuer, Gewerbesteuer

Referentin:
Alexa Junkering

Datum und Kursnummer:
Di., 04.02.2014, Kurs 14170100
Di., 02.09.2014, Kurs 14270100

Uhrzeit:
18.00-20.15 Uhr

Ort:

Creativzentrum Dorstfeld
Oberbank 1, Haus 1, Raum 22
44149 Dortmund

GebUhr:
10,00 Euro

In Kooperation mit:
Volkshochschule Dortmund

Anmeldung:
schriftlich bei der VHS,
Hansastr. 2-4,

44137 Dortmund,
oder Uber die Website
www.vhs.dortmund.de
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Kreativwirtschaft

Honorare kalkulieren und verhandeln

Referentin:
Alexa Junkering

Datum und Kursnummer:
Di., 04.03.2014, Kurs 14170110
Di., 30.09.2014, Kurs 14270110

Uhrzeit:
18.00-20.15 Uhr

Ort:

Creativzentrum Dorstfeld
Oberbank 1, Haus 1, Raum 22
44149 Dortmund

Gebuhr:
10,00 Euro

In Kooperation mit:
Volkshochschule Dortmund

Anmeldung:
schriftlich bei der VHS,
Hansastr. 2-4,

44137 Dortmund,
oder (iber die Website
www.vhs.dortmund.de

Und wie finden Sie lhren Preis? Welches Honorar
setzen Sie an? Ihr Bauchgefuihl ist nicht verlasslich,
die Kollegen nicht auskunftswillig, der Kunde halt
sich bedeckt. Der einzige Weg, der Sie zu einem
realistischen Angebotspreis fuhrt, ist die Kalkulation:
die Ermittlung der Kosten, die mit einem Auftrag
verbunden sind.

Das Wissen um die Faktoren, die Ihre Preise und
lhre Honorare beeinflussen, und das differenzierte
Angebot an lhren Kunden sind keine Garanten fur
einen Auftrag. Aber sie starken die eigene Verhand-
lungsposition.

Ziel:

Die Teilnehmer werden ihren individuell passenden
Stundensatz ebenso kennen wie ihre Preis-Leistungs-
Verhandlungsspielraume. Auch Aufbau und Inhalt
eines fundierten, flr Auftraggeber und Auftragneh-
mer klaren Angebots werden vermittelt, denn: Uber
Geld und Leistung verhandelt man vorher.

Zielgruppe:

Existenzgrinder/-innen und Selbststandige, die
bereits (langer) auf dem Markt sind—auch GbRs,
Kooperations- oder Projektpartner

Themen:

e Kosten kalkulieren—die Ermittlung eines
realistischen Angebotspreises

¢ Angebote erstellen—die schriftliche Darstellung
von Leistung und Preis

e Erfolgreich verhandeln—Tipps fur die Praxis
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Kreativwirtschaft

Marketing fiir Kiinstler/-innen, Designer/-innen und Publizist(inn)en

Die meisten Kreativen tun sich schwer mit ihrem
Marketing, auch weil sie dabei als Person im Mittel-
punkt stehen. Sich und seine Kunst als ,, Produkt”
zu betrachten, das vermarktet werden muss, ist eine
besondere Herausforderung. Viel zu haufig wird
imitiert, was Andere scheinbar erfolgreich praktizie-
ren. Das funktioniert in den wenigsten Féllen und
wird der Individualitat des kreativen Angebots nicht
gerecht.

Ziel:

Dar Workshop will Kreative darin unterstitzen, ihre
geplanten und realisierten Vermarktungsaktivitaten
kritisch zu hinterfragen, um danach erste Ansétze
fur ein Selbstmarketing zu entwickeln, das individuell
passt und wirkt.

Zielgruppe:

Existenzgriinder/-innen und Selbststandige, die
bereits (Idnger) auf dem Markt sind—auch GbRs,
Kooperations- oder Projektpartner

Themen:

¢ Mein Profil-Kompetenzen, Geschéaftsfelder,
Dienstleistungen, Preise

e Meine Argumente—Stérken, die Kunden tberzeu-
gen

¢ Mein Zielmarkt—Interessen und Bedurfnisse poten-
zieller Kunden

¢ Meine Werbung-konkrete MaBnahmen, die
bekannt machen und Tiren 6ffnen

Referentin:
Alexa Junkering

Datum und Kursnummer:
Di., 08.04.2014, Kurs 14170120
Di., 21.10.2014, Kurs 14270120

Uhrzeit:
18.00-20.15 Uhr

Ort:

Creativzentrum Dorstfeld
Oberbank 1, Haus 1, Raum 22
44149 Dortmund

GebUhr:
10,00 Euro

In Kooperation mit:
Volkshochschule Dortmund

Anmeldung:
schriftlich bei der VHS,
Hansastr. 2-4,

44137 Dortmund,
oder Uber die Website
www.vhs.dortmund.de
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Kreativwirtschaft

Wir arbeiten zusammen-Kooperationen zwischen Kreativen

Referentin:
Alexa Junkering

Datum und Kursnummer:
Di., 06.05.2014, Kurs 14170130
Di., 18.11.2014, Kurs 14270130

Uhrzeit:
18.00-20.15 Uhr

Ort:

Creativzentrum Dorstfeld
Oberbank 1, Haus 1, Raum 22
44149 Dortmund

Gebuhr:
10,00 Euro

In Kooperation mit:
Volkshochschule Dortmund

Anmeldung:
schriftlich bei der VHS,
Hansastr. 2-4,

44137 Dortmund,
oder (iber die Website
www.vhs.dortmund.de

Viele Kreative suchen als langfristige Perspektive die
Kooperation mit anderen. Nicht selten gibt es nach
der Begeisterung des Anfangs Probleme. Viele Koope-
rationen scheitern, auch weil haufig unterschatzt wird,
dass es um (Mehr)Einnahmen und Gewinne fir alle
geht. Dreh- und Angelpunkte jeder Zusammenarbeit
sind die Fragen: Was ist unser Geschaftsmodell? Was
bieten wir an? Zu welchem Preis? Wie erreichen wir
Kunden? Halt unser Modell einer kritischen Uberprii-
fung stand? Wer zusammenarbeiten will, muss sich
austauschen und mit anderen abstimmen. Dieser Wor-
shop zeigt, wo die heiklen Punkte von Kooperationen
liegen, und gibt praktische Hinweise fir die gemeinsa-
me Erstellung von Regeln der Zusammenarbeit.

Ziel:

Die Teilnehmer/-innen sollen die typischen kritischen
Punkte jeder Kooperation kennen lernen. Mit einem
. Leitfaden Kooperation” bekommt jeder Teilnehmer
ein praktisches Instrument in die Hand, mit dem er
selbst den Diskussions- und Regelungsbedarf einer
neu entstehenden oder bereits laufenden Kooperati-
on zielfihrend moderieren kann.

Zielgruppe:

Existenzgriinder/-innen und Selbststandige, die eine
Kooperation planen oder bereits (langer) zusammen
arbeiten

Themen:

e Starken und Schwachen von Kooperationen—
typische Beispiele aus der Beratungspraxis

e Positive und negative Erfahrungen in Ko-
operationen—welche Erfahrungen haben die
Seminarteilnehmer/-innen gesammelt?

e Leitfaden Kooperation—mit Plan funktioniert es
besser
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Kreativwirtschaft

/ICREATIVE STAGE Dortmund

Eine Blihne fur die Akteure der Kreativwirtschaft
der Metropole Ruhr.

Besuchen Sie ein neues Veranstaltungsformat,
das frische Ideen und unkoventionelle Projekte
aus dem kreativwirtschaftlichen Bereich présen-
tiert. Multimedial, unkompliziert und unterhalt-
sam, so zeigen sich Talente, Unternehmer und
Kopfe der Region. Sie erfahren in einer Mischung
aus Vortrag und Film, Konzert und Lesung,
Modenschau und Vorfuhrung alles Uber aktuelle
Projekte aus dem Ruhrgebiet.

Da jeder Programmteil auf maximal acht Minuten
begrenzt wird, erwartet Sie eine kurzweilige

und abwechslungsreiche Veranstaltung. In den
Pausen gibt es die Mdglichkeit zu vertiefenden
Gesprachen, zum Adressenaustauschen oder
auch einfach nur zum Nachfragen und Kennen-
lernen. Bei Snacks und Getranken ist es einfach,
neue Netzwerke zu bilden und bestehende
auszubauen.

Welche Unternehmen zahlen zu den kreativen
Berufen?

Unternehmen, die erwerbswirtschaftlich orien-
tiert sind und sich mit der Produktion, Verteilung
und/oder der medialen Verbreitung von kultu-
rellen/kreativen Gutern und Dienstleistungen
befassen.

Nach der Ublichen Branchenabgrenzung zahlen
dazu Designburos, Architekturbiros, der Einzel-
handel mit Blichern, Musikalien und Kunstge-
genstanden, Journalisten/ Nachrichtenbiiros, dar-
stellende/bildende Kiinste, Literatur und Musik,

Filmwirtschaft/ TV-Produktion, Verlagsgewerbe/
Tontragerindustrie, Rundfunk/TV-Unternehmen,
Museumsshops/Kunstausstellungen, Software/
Games und der Werbemarkt.

CREATIVE STAGE ist ein Format der Wirtschafts-
forderung Bochum, der Essener Wirtschaftsfor-
derungsgesellschaft mbH, der Wirtschaftsfor-
derung Dortmund und Kulturbiiro Dortmund
sowie der Gesellschaft fur Wirtschaftsforderung
Duisburg mbH.

Zielgruppe:

Junge und bereits etablierte Unternehmen aus
allen Teilmarkten der Kreativwirtschaft sowie
Unternehmen aus anderen Branchen sind bei der
CREATIVE STAGE herzlich willkommen!

Moderator:
Christian Weyers

Termine:
Aktuelle Termine finden Sie unter
www.creativestageruhr.de

Ort:
domicil
Hansastr. 7-11, 44137 Dortmund

Gebuhr:
keine

In Kooperation mit:
HEIMATDESIGN

Anmeldung:
www.creativstageruhr.de
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Expertengesprache

Expertengesprache Marketing

Manchmal bringt die Antwort auf eine einzige Frage
einen ganz neuen Aspekt in die Ausrichtung und

in die strategische Marketingkommunikation eines
Unternehmens. Und vielleicht auch mehr Erfolg.
Gezielte Kommunikation ist gerade fir Griinder/-
innen und junge Unternehmen unverzichtbar. Mit
einer durchdachten Strategie kénnen manchmal mit
wenig Einsatz viele Kunden erreicht werden, das
verbessert gerade flr ein junges Unternehmen die
Marktchancen.

Die Wirtschaftsférderung Dortmund bietet zum
Thema Marketing einen Expertensprechtag an. Eine
Unternehmensberaterin steht Ihnen individuell fur
Fragen zur Verflgung. Fur jede Kurzberatung wer-
den 1,5 Stunden reserviert.

Zielgruppe:
Dieses Angebot richtet sich an Existenzgriinder/
-innen und junge Unternehmen aller Branchen.

Themen:

¢ Die optimale Marketingkommunikation fur das
Unternehmen

e Der optische Auftritt des Unternehmens

e Die Corporate Identity

¢ Was sage ich? Wie stelle ich mein Unternehmen
sprachlich dar?

¢ Wie kann das Unternehmen bekannter werden?

¢ Wie kénnen neue Kunden erreicht werden?

e Ist das Unternehmen richtig positioniert?

* Welche Werbemittel sind fur das Unternehmen
sinnvoll, wie konnten sie aussehen und wo sollten
sie eingesetzt werden?

Expertin:
Amelie Hauptstock

Datum:
Termine nach Vereinbarung

Ort:

gestaltend —

Buro flir Kommunikation
Kaiserstr. 67

44135 Dortmund

Gebuhr:
keine

In Kooperation mit:
Amelie Hauptstock
*hauptwort

Anmeldung:

telefonisch bei der Wirtschafts-
forderung Dortmund unter
0231 50-23095

0231 50-29227

0231 50-27581

0231 50-29233
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Expertengesprache

Orientierungsberatungen des Kompetenzzentrums
Kultur- und Kreativwirtschaft des Bundes

Berater:
Oliver Wittmann

Datum:

Sprechtag jeden 3. Mittwoch

im Monat, Termine nach Verein-
barung

Ort:
HEIMATDESIGN
Hoher Wall 15
44137 Dortmund

Gebuhr:
keine

Kontakt:

Oliver Wittmann
Kompetenzzentrum Kultur- und
Kreativwirtschaft des Bundes
Zentrale E-Mail: kreativ@rkw.de
Tel.: 030 346465300

Montags bis freitags
10.00-18.00 Uhr

Anmeldung:

Backoffice

c/o Business Center
Habsburgerring
Habsburgerring 1

50674 Koln

Tel.: 0221 80006513
wittmann@rkw-kreativ.de

So vielfaltig und facettenreich wie die aus elf Teil-
markten bestehende Branche, so vielfdltig sind auch
ihre Potenziale.

Um diese freizusetzen, Chancen zu eréffnen und
die Wetthewerbsféhigkeit der Branche insgesamt
zu steigern, hat die Bundesregierung im Rahmen
ihrer Initiative Kultur- und Kreativwirtschaft das
Kompetenzzentrum Kultur- und Kreativwirtschaft
des Bundes beim RKW in Eschborn eingerichtet und
bundesweit acht Regionalbiiros eréffnet.

Voraussetzung:

derer Wille, mit kreativer bzw. kiinstlerischer Arbeit
das Geld zum Leben zu verdienen, und das in einer
der elf Teilbranchen: Musikwirtschaft, Buchmarkt,
Kunstmarkt, Filmwirtschaft, Rundfunkwirtschaft,
Markt fur darstellende Kinste, Designwirtschaft,
Architekturmarkt, Pressemarkt, Werbemarkt sowie
Software-/Games-Industrie.

In den Orientierungsberatungen werden die Situation
erklart, Ideen reflektiert, gemeinsam weiterentwi-
ckelt, an weiterflihrende Beratungsangebote ver-
mittelt und Finanzierungs- und Férdermdglichkeiten
aufgezeigt.

Zielgruppe:

Ob Unternehmer/-innen, Hochschulabsolvent(inn)en,
Quereinsteiger/-innen, passionierte Kinstler/-innen
oder ambitionierte Durchstarter/-innen—wer Fragen
hat oder eine Orientierungsberatung braucht, der
greife zum Horer oder schreibe eine Mail!
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Expertengesprache

Expertengesprache Kultur und Medien

Die Kulturwirtschaft ist eine der wenigen umwelt-
vertraglichen und beschaftigungsintensiven Wachs-
tumsbranchen. Fir viele Menschen ist es selbstver-
standlich, dass Kreativitat und Kultur zu den vitalen
Quellen der Kraft unserer Gesellschaft zéhlen. Mode,
Design und Architektur, Musik, Literatur, Medien
wie Film, Fotografie und Video sowie bildende Kunst
sind Ausdruck des kreativen, kinstlerischen und
kulturellen Schaffens. Keineswegs selbstverstandlich
aber ist, dass diese Kreativitdts- und Kulturfelder

zu den wesentlichen Wachstumsbranchen unserer
Wirtschaft gehoren.

Die Wirtschaftsforderung Dortmund bietet flr den
Bereich der Kreativwirtschaft einen Sprechtag an.
Eine Expertin fur den Bereich Kultur und Medien
steht individuell fur Fragen zur Verfugung. Fir jede
Kurzberatung werden 1,5 Stunden reserviert.

Zielgruppe:

Dieses Angebot richtet sich sowohl an
Existenzgriinder/-innen als auch an bereits
Selbststandige in der Kulturwirtschaft.

Themen:

* Welche bertriebswirtschaftlichen Aspekte muss ich
berticksichtigen?

o Wie erstelle ich meine Angebote?

e Wie bringe ich meine Ideen in eine solide Struktur
und wie griinde ich richtig?

¢ Welche Kooperationen benétige ich?

* Welche persénlichen und beruflichen Versicherun-
gen sind wichtig?

 Wie erhalte ich Zugang zur Kinstlersozialkasse?

Expertin:
Stefanie Romling

Datum:

Do., 13.03.2014
Do., 15.05.2014
Do., 03.07.2014
Do., 04.09.2014
Do., 30.10.2014
Do., 04.12.2014

Ort:

Aussicht 05 — gute Gestaltung
Union Gewerbehof, Erweiterung
links, 1. Stock

Huckarder Str. 10-12

44147 Dortmund

Gebuhr:

keine

In Kooperation mit:
Stefanie Romling
Aussicht 05 —gute Gestaltung

Anmeldung:

telefonisch bei der Wirtschafts-
forderung Dortmund unter
0231 50-23095

0231 50-29227

0231 50-27581

0231 50-29233
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Expertengesprache

Expertengesprache Vertrieb

Unternehmensberater:
Gunther Settelmeir

Datum:
Do., 03.04.2014
Do., 04.09.2014

Ort:

Wirtschaftsférderung Dortmund
Dienstleistungszentrum Wirt-
schaft

Sudwall 2-4

Gebéudeteil C, Raum B 043
44137 Dortmund

Gebuhr:
keine

In Kooperation mit:
ALT HILFT JUNG NRW e. V.
Die Wirtschaftssenioren

Anmeldung:

telefonisch bei der Wirtschafts-
forderung Dortmund unter
0231 50-23095

0231 50-29227

0231 50-27581

0231 50-29233

Gezielte Antworten auf strategische und vertriebliche
Fragen rund um lhre Produkt- bzw. Geschéftsidee
konnen erhebliche Bedeutung fir Ihren Geschéftser-
folg haben. Haufig gestaltet sich die Umsetzung der
eigenen Geschaftsidee in ein marktféhiges, Ertrag
bringendes Produkt schwierig, ebenso die Erarbei-
tung einer transparenten Preispolitik, die Vertriebs-
planung und die Kundengewinnung. Erfahrungen
zeigen, dass die Unterstlitzung durch einen Vertriebs-
strategen und Vertriebspraktiker Erfolge fordert. In
Einzelberatungen konnen Sie kompetenten Rat spe-
ziell zu Ihrer Produktidee einholen.

Die Wirtschaftsforderung Dortmund bietet zum
Thema Vertrieb einen Expertensprechtag an. Ein
Senior-Coach von ALT HILFT JUNG NRW e. V. steht
lhnen individuell fur Fragen zur Verfigung. Fur jede
Kurzberatung werden 1,5 Stunden reserviert.

Zielgruppe:
Existenzgriinder/-innen sowie
Kleinstunternehmer/-innen

Themen:

e Definition des Produktes bzw. der Idee

¢ Umsetzung in ein marktfahiges Produkt
bzw. in eine Dienstleistung

e Vertriebsstrategie/-konzept

e Preispolitik

e Akquisition
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Griinden aus der Hochschule

tu>startup-wir fordern heraus

Beginn der CLIQUEN:
Marz und September 2014

Anmeldung:

bis zwei Wochen vor dem
Start des Cliquendurchgangs.
Fur die Anmeldung ist eine
kurze Bewerbung notwendig,
in der Sie lhre Geschaftsidee
kurz schildern. Die Unterlagen
hierzu finden Sie unter www.
tu-startup.de.

Sie kénnen sie aber auch telefo-
nisch unter 0231 50-29225 oder
per E-Mail an: ira.hoerdemann@
stadtdo.de anfordern.

tusstartup unterstitzt Studierende, Absolventin-
nen und Absolventen, Wissenschaftlerinnen und
Wissenschaftler sowie weitere Hochschulangehorige
der Technischen Universitat Dortmund auf dem Weg
in die Selbststandigkeit. Die Wirtschaftsférderung
der Stadt Dortmund, die TU Dortmund und das
TechnologieZentrumDortmund setzten tu>startup
gemeinsam um.

Die Projektpartner haben das Ziel, Dortmund zu
einem Modellstandort fir Griindungen aus der
Wissenschaft zu machen. Die Angebote decken

alle Entwicklungsschritte eines Griindungsprozesses
ab-vom ersten Geistesblitz bis zur Unternehmens-
grindung und dartiber hinaus. tu>startup verfolgt
dabei einen interdisziplindren und facheriibergreifen-
den Ansatz.

Die Wirtschaftsférderung Dortmund und das Techno-
logieZentrumDortmund vermitteln den praktischen
Ansatz einer Unternehmensgriindung.

Die tu>startup// CLIQUEN sind ein Baustein der
Wirtschaftsforderung Dortmund, die jahrelange
Erfahrung in der Griindungsberatung und in der
Durchfiihrung des Grindungswettbewerbs start2g-
row hat. Die CLIQUEN mochten fir eine Griindung
motivieren.

Zweimal pro Jahr finden die tu>startup CLIQUEN
statt. Die maximal 12 Teams pro Durchgang werden
darin unterst(tzt, ihre grob vorhandene Geschaft-
sidee zu einem ausformulierten Geschaftskonzept
weiter zu entwickeln. Hierfir steht jedem Team
neben den Netzwerkveranstaltungen auch ein per-
sonlicher Berater zur Verfigung.
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Griinden aus der Hochschule

Campus ENTREPRENEURSHIP SCHOOL

Seminarziel:

Im Rahmen von tu>startup nutzt die ENTREPRE-

NEURSHIP SCHOOL Fallbeispiele, Planspiele und den

Austausch von Studierenden verschiedener Fachrich-

tungen, um fir das Unternehmertum zu begeistern.

Die ENTREPRENEURSHIP SCHOOL gliedert sich in drei

Angebote:

e die Summer School als einwdchiges Kompaktsemi-
nar im Sommersemester,

¢ die semesterbegleitende Modular Education sowie

¢ die Individual Education (www.wiso.tu-dortmund.
de/wiso/leo/de/entrepreneurship_school/index.
html)

Zielgruppe:

Die Summer School und die semesterbegleitende
Modular Education richten sich an interessierte
Studierende der TU Dortmund, Promovierende und
wissenschaftliche Mitarbeiter/-innen. Die Individual
Education richtet sich einerseits an auBeruniversitare
Personengruppen, die sich selbststandig machen
wollen, und andererseits an Berufstatige und
Unternehmen, die unternehmerisches Denken und
Handeln aktivieren wollen.

Seminarthemen:

e Aufbau und Inhalt eines Businessplans

e Entwicklung einer Geschaftsidee

e Einflihrung in das unternehmerische Denken
und Handeln

¢ Unternehmerpersonlichkeit

e Einfihrung in die Finanzbuchhaltung

 Bewegungsbilanzen und Kapitalflussrechnungen

e Betriebswirtschaftliche Kennzahlen

¢ Grindungsfinanzierung

e Unternehmensstrukturen und Rechtsformen

e Marketing

Referent:

Team des Lehrstuhls Entrepre-
neurship und Okonomische
Bildung

Datum:

Summer School:
Sommersemester 2014
Modular Education:
semesterbegleitend
Individual Education:
nach Absprache

Ort:
TU Dortmund

Gebihr:

e kostenfrei fur Studierende,
Promovierende und wissen-
schaftliche Mitarbeiter/-innen
der TU Dortmund

e Gebuhr fur Individual Educa-
tion nach Absprache

Anmeldung:
per E-Mail an etrepreneurship.
wiso@tu-dortmund.de
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Griinden aus der Hochschule

Griindercafé

Referent:
Fachreferent/in zum jeweiligen
Thema

Datum:

Die Cafes werden kurzfristig
geplant, Informationen erfragen
Sie bitte unter erdme.bruening@
fh-dortmund.de

Uhrzeit:
16.00-18.00 Uhr

Ort:

Fachhochschule Dortmund

Den genauen Veranstaltungs-
raum fUr die einzelnen cafes
erfahren Sie unter
erme.bruening@fh-dortmund.de

Gebuhr:
keine

Anmeldung:

Informationen und verbindliche
Anmeldung unter erdme.brue-
ning@fh-dortmund.de.

Die Fachhochschule Dortmund bietet ihren Studie-
renden und Ehemaligen eine professionelle Griin-
dungsberatung. Die Beratungen erfolgen individuell,
die Schwerpunkte variieren je nach Bedarf. Unter
anderem berat die Fachhochschule hinsichtlich
maglicher Forderprogramme und stellt teilweise die
entsprechenden Antrage (z.B. EXIST-Grlinderstipen-
dium).

In unregelmaBigen Abstanden werden zudem kurz-
fristig verschiedene bedarfsgerechte Qualifizierungs-
maBnahmen angeboten.

Seminarziel:

Die Teilnehmenden erhalten einen Einblick in die
berufliche Option der Selbststandigkeit. Zudem wird
die Mdglichkeit des Austausches untereinander und
mit bereits selbststandig Tatigen geboten, hieraus
kénnen z.B. Kooperationen entstehen. Der Referent
sowie die Beraterinnen der Fachhochschule und der
Wirtschaftsforderung Dortmund stehen fiir Fragen
zum Thema Selbststandigkeit zur Verfiigung. Auch
kénnen die Teilnehmenden sich tber den Grin-
dungswettbewerb start2grow informieren.

Zielgruppe:
Studierende und Ehemalige der Fachhochschule
Dortmund aller Fachbereiche

Seminarthemen:

¢ Die Impulsreferate variieren und stehen jeweils
unter einem speziellen Motto (z. B. ,Was bin ich
wert?”, ,Ich fang schon mal an-Selbststandigkeit
neben dem Studium”)

Die Themen der folgenden Cafés werden in

den jeweils vorausgehenden Cafés gemeinsam
erarbeitet
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Griinden aus der Hochschule

Kreative in die Nordstadt

Das Projekt der Fachhochschule Dortmund unter-
stlitzt Absolventen (bzw. Studierende kurz vor dem
Bachelor- oder Master-Abschluss) aus den Fachberei-
chen Design und Architektur bei ihrem Start in die
berufliche Selbststandigkeit.

Voraussetzung fur die Férderung ist, dass alle Teil-
nehmer sich mit einem Konzept, das ihr geplantes
Engagement im Stadtteil beschreibt, bewerben und
in einem bestimmten Karree der Dortmunder Nord-
stadt ihre Arbeitsraume (Atelier, Studio, Bliro oder
Werkstatt) suchen.

Die Férderung umfasst u.a.:
Hilfestellung bei der Gewinnung

von Arbeitsrdumen

Betreuung bei Fragen zur beruflichen
Selbststandigkeit

Unterstiitzung bei der Organisation
von geplanten Aktionen im Stadtteil

. Kreative in die Nordstadt" ist Teil des Ubergreifen-
den Projekts ,Hochschule vor Ort in der Dortmunder
Nordstadt”. Die Fachhochschule Dortmund macht
damit einen weiteren Schritt zur Férderung der
Vielfalt und Chancengleichheit an der Hochschule.
Neben Forschung und Lehre steht das gesellschaft-
liche Engagement im Fokus. Im Nordstadt-Projekt
Ubernimmt die FH im bevdlkerungsreichen Norden
der Stadt Verantwortung im Sozial- und Bildungsbe-
reich.

Das Projekt wird unterstttzt durch:

e Stiftung Mercator

o Stifterverband flr die deutsche Wissenschaft
e Stadt Dortmund (Wirtschaftsférderung)

e Sparkasse Dortmund

Ansprechpartner:
Koordinator

. Kreative in die Nordstadt”
Willi Otremba
Fachhochschule Dortmund
Tel.: 0179 4765480

E-Mail: willi.otremba@
fh-dortmund.de

Nordstadt-Projektbiro
Bornstr. 142

44145 Dortmund

Tel.: 0231 72960-900/-901
E-Mail: nordstadtprojekt@
fh-dortmund.de
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Netzwerke/start2grow

Der Griindungswettbewerb start2grow 2014

,Wir machen Sie fit fur Ihre Griindung” lautet das
Motto des start2grow-Grindungswettbewerbs. Mit-
machen kann grundsatzlich jeder, der eine Geschaft-
sidee flr ein Produkt oder eine Dienstleistung hat
und damit ein Unternehmen griinden méchte.

start2grow bietet kostenfreie Starthilfe auf dem Weg
in die Selbststandigkeit, unterstitzt bei der Erstellung
des Businessplans und ist viel mehr als ein Business-
planwettbewerb. Ziel ist es, Griinderinnen und Griin-
dern bei der schnellen und fundierten Realisierung
ihrer Geschaftsidee zu helfen.

2001 wurde start2grow durch das dortmund-project,
einen Teilbereich der Wirtschaftsforderung Dort-
mund, ins Leben gerufen.

Das Angebot:

start2grow bietet jede Menge Maglichkeiten:

ein Netzwerk von Gber 600 Fachleuten, die als Coa-
ches zur Verfigung stehen (auch Online Coaching),
Veranstaltungen rund um das Thema Businessplan
und Selbststandigkeit (Coachingabende, Branchen-
Specials, Workshops, Grinderforen),

die Option, den Businessplan im Laufe des Wettbe-
werbs zwei Mal durch Gutachter bewerten zu lassen,
die Chance, mit dem Businessplan hohe Geld- und
Sachpreise zu gewinnen, und

beste Kontakte zu Kapitalgebern und
Finanzinstituten.

Datum:
Mo., 11.11.2013
Auftaktveranstaltung

Mo., 25.11.2013
Coachingabend Geschéftsidee

Mo., 09.12.2013
Coachingabend Branche und
Markt

Mo., 13.01.2014
Coachingabend Preisgestaltung

Mo., 27.01.2014
Coachingabend Marketing und
Vertrieb

Mo., 10.02.2014
Coachingabend Management
und Rechtsformwahl

Mo., 24.02.2014
Coachingabend Finanzplanung

Fr, 07.03.2014
Workshop Marketing

Mo., 10.03.2014
Coachingabend Ideen schiitzen
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Netzwerke/start2grow

Fr,21.03.2014
Workshop Vertrieb

Mo., 24.03.2014
Coachingabend Finanzierungs-
forum und Préamierung Phase 1

Fr, 04.04.2014
Workshop Finanzplanung

Mo., 07.04.2014
Coachingabend Businessplan
optimieren

Mo., 28.04.2014
Coachingabend Realisierungs-
planung und Personalmanage-
ment

Fr, 13.06.2014
Workshop
Prasentationstechniken

Do., 26.06.2014
Abschlussveranstaltung
und Pramierung Phase 2

AuBerdem finden im Verlauf des
Wettbewerbs Branchen-Specials
statt. Diese Veranstaltungen
werden mit Branchen-experten
in Kooperation mit den Kompe-
tenzzentren des TechnologieZen-
trumDortmund durchgefUhrt.

Der Griindungswettbewerb start2grow 2014 ist
offen flr Griindungsideen aus allen Branchen.

Als Besonderheit bietet der Wettbewerb ein zusatz-
liches Angebot fir die Sonderdisziplin , Technologie”.
start2grow ist Uberregional ausgerichtet—eine
Teilnahme ist kostenfrei und der Einstieg ist jederzeit
moglich.

Das Coaching-Netzwerk:

Herzstlick des Wettbewerbs ist das start2grow-Netz-
werk. Mehr als 600 Fachleute aus den unterschied-
lichsten Bereichen stehen den Griinderinnen und
Grindern kostenfrei als Coaches zur Verfligung. Sie
bringen ihr Fachwissen und ihre berufliche Erfahrung
ein und unterstitzen so die Grinder/-innen bei der
erfolgreichen Umsetzung ihrer Ideen.

Die Veranstaltungsreihe:

Im Rahmen des Griindungswettbewerbs findet eine
Veranstaltungsreihe statt. Das Spektrum umfasst
dabei alle relevanten Themen rund um den Busi-
nessplan und die Unternehmensgriindung sowie
die Maoglichkeit zum intensiven Networking: Kon-
takte knupfen, Gesprache fihren und Erfahrungen
austauschen.

Die start2grow-Veranstaltungen sind 6ffentliche
Veranstaltungen. Eine Anmeldung ist nicht zwingend
erforderlich. Auf der Website www.start2grow.de
finden Sie alle weiteren Informationen.

Kontakt:
Telefon-Hotline 0800 4782782
E-Mail: info@start2grow.de

Seminarangebote 2014
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.garage dortmund: Verdienen Sie lhr eigenes Geld!

Fir Grinder/-innen, die sich (ggf. auch aus der Ar-

beitslosigkeit heraus) selbststandig machen mochten,

halt die .garage dortmund ein umfassendes Angebot

bereit:

e zahlreiche Seminare rund um das Thema Existenz-
griindung

e personliches Coaching

e Fachberatung

e Workshop Businessplan

o Arbeitsplatze fr Grinder/-innen zu tberschauba-
ren Konditionen

o kurzfristige Kleinstkredite fur Grinder und Selbst-
standige

o Start-up-Brutkasten” flr Griindungsinteressierte
mit Arbeitslosengeldbezug

Der , Start-up-Brutkasten” bietet lhnen nach einem
Auswahlverfahren die Méglichkeit, bis zu sechs
Monate in einem Team in den Raumlichkeiten der
.garage dortmund Ihre Selbststandigkeit zu konkre-
tisieren, einen Businessplan zu schreiben, Kunden zu
gewinnen und vor allem auch Ihr Unternehmen zu
griinden. Die Atmosphére ist gepragt von Dialog und
Ideenaustausch, von Offenheit und gegenseitiger
Unterstlitzung.

Im Anschluss kann sich individuell eine Nachgrtn-
dungsphase von bis zu einem Jahr anschlieBen, um
die Selbststandigkeit durch Coaching, Beratung,
Trainings und Netzwerkarbeit zu festigen. Weitere
Informationen finden Sie unter www.garagedort-
mund.de.

Ansprechpartner:
Bjorn Begemann

Datum:
Informationsveranstaltung
jeden Mittwoch, 14.00 Uhr
(Voranmeldung nicht
notwendig)

Ort:

.garage dortmund
Hermannstr. 75 (Stiftsforum)
44263 Dortmund

Telefon: 0231 47410-0

Gebuhr:
Bildungsgutschein oder
Aktivierung- /Vermittlungs-
gutschein tber die
Arbeitsagentur oder das
Jobcenter Dortmund

Trager:
Whl start up GmbH
.garage dortmund
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Partner/Kontakt

Referentinnen und Referenten

Beyrow, Judith

Nach Abschluss des Jurastudiums, Schwer-
punkt Unternehmensrecht, folgten Stati-
onen bei der IHK Nordwestfalen und der
AuBenhandelskammer in Johannesburg. Als
angestellte Rechts- und Wirtschaftsberaterin
ist sie bei B3—Beyrow Business Beratung
zustandig fur die Bereiche Existenzgriin-
dung sowie begleitendes Coaching von
Kleinunternehmer/-innen in der Wachstums-
und Festigungsphase.

Ernst, Hans-Joachim

Projektleiter und Verkaufstrainer in der
gewerblichen Wirtschaft, Trainer fr Mitar-
beiterflihrung, Teamentwicklung, Prasen-
tationen, Moderationen, Gesprachs- und
Verhandlungsfiihrung; Coaching, seit 1994
Ernst & Partner Unternehmensberatung,
DV-Beratung und Qualitdtsmanagement,
Selbstmanagement und Supervision.

Hauptstock, Amelie

Hauptstock (*hauptwort) ist Germanistin
(Magister) und konzentriert sich seit 201 1auf
Kommunikationstrainings flr Fokussiertes
Kommunizieren, freie Sprachgestaltung und
Grundungsberatung. Sie leitet Seminare an
der TU Dortmund und der IHK Hamburg

zu Gesprachsfihrung und professioneller
Kommunikation.

Johann, Volker

Seit 2005 als bundesweit zugelassener
Rechtsanwalt und freier Dozent tatig.
Arbeitsschwerpunkte: individuelles und kol-
lektives Arbeitsrecht, allgemeines Zivilrecht,
Recht des offentlichen Dienstes, Rechtspra-
xis, Personalmanagement. Vor der Anwalt-
statigkeit war er Personalreferent eines
groBeren Unternehmens.

Jinkering, Alexa

Unternehmensberaterin fir Kultur-, Medien-
und Gesundheitswirtschaft, Beratung fir
Grindungen (auch Teamgrindungen) und
Wachstum, Coaching. Beratungsschwer-
punkte: Strategien, Marketing, Kommunika-
tion. Seminare, Vortrage, Expertengesprache.
Selbststandig seit 1993.
www.beratungs-buero-selbststaendigkeit.de.

Karmazin, Miro

Seit 2009 Diplom-Jurist und derzeit als
Rechtsreferendar tatig. Nach der Ausbildung
zum Steuerfachangestellten als Buchfiih-
rungshelfer selbststandig, Erfahrung in der
Steuerberatung und dem Verlagswesen in ei-
nem mittelgroBen Fachverlag. Schwerpunkte
im Bereich des Einkommenssteuerrechts und
der Existenzgriindungsberatung.
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Krieger, Sabine

Unternehmensberaterin flr Existenzgrin-
dung, Finanzierung, Férdermittel und
Con-trolling seit 2003. Besonderes Angebot:
Entwicklung einer Marketingstrategie mit
modernen Mitteln wie Internet. Schulung,
Rechnungswesen und Buchfihrungshilfe,
Einfihrung von Kostenrechnung und Con-
trolling.

Lohse, Britta

Dipl.-Betriebswirtin (FH) und Systemischer
Business Coach, begleitet seit 2004 als
selbststandige Unternehmensberaterin kleine
und mittlere Unternehmen und Privatperso-
nen bei der Entwicklung und Umsetzung von
Visionen, Strategien, Struktur, Kultur.

Nolle, Hans-Joachim

Magisterstudium der Facher Pddagogik,
Germanistik und Theaterwissenschaften,
freiberuflich als Kulturmanager und Berater
fur Kulturprojekte tatig, Inhaber des Projekt-
biros 4-Pnet, Initiierung von Projekten (z.B.
2007 deutsch-norwegisches Projekt , Poesie
zum Jazz" im Rahmen der Essener Lichtwo-
chen).

www.4-p.net

Rémling, Stefanie

Stefanie Romling (Aussicht 05( ist seit 2055
freie Diplom-Grafik-Designerin in Dortmund.
Ihr Schwerpunkt liegt auf nachhaltigem
Design fur Geschaftsausstattungen und
WerbemaBnahmen. Dabei ist ihr Gber das
Konzeptionelle und Asthetische hinaus
immer eine umweltvertragliche, faire und

wirtschaftlich erfolgreiche Umsetzung wich-
tig. In Seminaren und Workshops teilt sie ihr
Wissen mit interessierten Menschen.

Schulte, Martin

Dipl.-Betriebswirt, arbeitet seit Gber 20
Jahren als selbststandiger Unternehmensbe-
rater im Ruhrgebiet. Beratungsschwerpunkte
sind die Themen ,, Existenzgriindung” und
,Existenzsicherung” sowie die Begleitung
bei betrieblichen Entwicklungs- und Veran-
derungsprozessen.

www.m-schulte.com.

Settelmeier, Gunther

Ist Aktiver Senior-Coach bei Alt hilft Jung
NRW e. V.. Er verfugt Gber 30 Jahre Berufs-
erfahrung vom Controlling Gber Unterneh-
mensplanung und Vertrieb bis zur Ge-
schaftsfuhrung. Er berdt Unternehmen und
Existenzgriinder in den Bereichen Marketing,
Vertrieb, Strategie und Unternehmenstber-
nahmen.

Wittmann, Oliver

Er studierte Kulturmanagement und Rechts-
wissenschaft. Nach dem Referendariat war er
Geschaftsfuhrer eines Musikverbandes sowie
eines EU-Projektes zur Kreativwirtschaft

und Stadtentwicklung. Ferner griindete er
eine Agentur, die zuletzt die Planung und
Durchfuhrung eines EU-Forderprogramms
Ubernahm. Des Weiteren war er im Orches-
termanagement und in der Festivalplanung
tatig.
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Kooperationspartner und Partner im Griindungsnetzwerk

Volkshochschule Dortmund
VHS im Lowenhof

Hansastr. 2—4, 44137 Dortmund
Telefon: 0231 50-24720

Fax: 0231 50-22431

E-Mail: vhs@dortmund.de
www.vhs.dortmund.de

Creativzentrum Dorstfeld
Oberbank 1, 44149 Dortmund
Telefon: 0231 9172420

Fax: 0231 91724230

E-Mail: m.brunzel@stadtdo.de
www.vhs.dortmund.de

Weiterbildungsinstitut Wbl GmbH
Westenhellweg 85-89, 44137 Dortmund
Telefon: 0231 914405-0

E-Mail: info@weiterbildungsinstitut.de
www.weiterbildungsinstitut.de

ALT HILFT JUNG NRW e. V.

Die Wirtschaftssenioren NRW
Rudolf-Dieselstr. 3, 40822 Mettmann
Telefon: 02104 833 668 1

E-Mail: ahj-nrw@t-online.de
www.altfhilftjung-nrw.de

Industrie- und Handelskammer

zu Dortmund

Markische Str. 120, 44141 Dortmund
Telefon: 0231 5417-0
www.dortmund.ihk.de

Handwerkskammer Dortmund
Reinoldistr. 7-9, 44135 Dortmund
Telefon: 0231 5493-0
www.hwk-do.de

Agentur fur Arbeit Dortmund
Steinstr. 39, 44147 Dortmund
Telefon: 0231 842-0
www.arbeitsagentur.de

Jobcenter Dortmund
Telefon: 0180 10030981110
E-Mail: jobcenter-dortmund.de
www.jobcenterdortmund.de

.garage dortmund

Hermannstr. 75, 44263 Dortmund
Telefon: 0231 47410-0

E-Mail: info@garagedortmund.de
www.garagedortmund.de

Beratungsbdro fur Medien, Kunst, Kultur
Alexa Junkering

An der Palmweide 55, 44227 Dortmund
Telefon: 0231 9759722

E-Mail: info@ajuenkering.de

B3-Beyrow Business Beratung
Emil-Zimmermann-Allee 24
45897 Gelsenkirchen

Telefon: 0209 1551667

E-Mail: info@b3-beyrow.de
www.b3-beyrow.de
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Entwicklungsberatung
Systemischer Business Coach
Britta Lohse

Burenbrucher Weg 26a

58239 Schwerte

Telefon: 02304 9794270
E-Mail: info@brittalohse.de

Aussicht 05 - gute Gestaltung
Stefanie Romling

Huckarder Str. 10-12

44147 Dortmund

Telefon: 0231 1301615

E-Mail: info@aussicht05.de

*hauptwort

Amelie Hauptstock

Werder Str. 26

44143 Dortmund

Telefon: 0177 3398273
E-Mail: post@hauptwort.com

Fachhochschule Dortmund

University of Applied Sciences and Arts

Transferstelle

Dipl.-Kff. Erdme Briining
Sonnenstr. 100

44139 Dortmund
Telefon: 0231 9112-243

E-Mail: erdme.bruening@fh-dortmund.de

www.fh-dortmund.de

Technische Universitat Dortmund
Wirtschafts- und Sozialwissenschaftliche
Fakultat/Wirtschaftswissenschaft und
Okonomische Bildung

Ronald Kriedel, M. Sc.

Geschéftsfuhrer Entrepreneurship School
Vogelpothsweg 87

44227 Dortmund

Telefon: 0231 7553787

E-Mail: ronald.kriedel@tu-dortmund.de
WWW.Wiso0.tu-dortmund.de

Technische Universitat Dortmund
Referat Forschungsforderung

und Wissenstransfer

Angela Martin

Projektleitung tu>startup

Telefon: 0231 7555523

E-Mail: angela.maertin@tu-dortmund.de

Wir verweisen an dieser Stelle auch auf das
umfangreiche Qualifizierungsangebot unse-
rer Netzwerkpartner.
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Ansprechpartnerinnen und Ansprechpartner

STARTERCENTER NRW

Westfalisches Ruhrgebiet bei der
Wirtschaftsforderung Dortmund
Grundungserstberatung

Hotline: 0231 50-29244

Stdwall 2-4, 44137 Dortmund
www.startercenter-westfaelisches-ruhrge-
biet.de

Wirtschaftsférderung Dortmund
Tollnerstr. 9-11, 44135 Dortmund
www.wirtschaftsfoerderung-dortmund.de

Grundungsintensivberatung
Marita Krey

Telefon: 0231 50-23095
E-Mail: marita.krey@stadtdo.de

Grundungsintensivberatung
Kerstin Stevens

Telefon: 0231 50-27581

E-Mail: kerstin.stevens@stadtdo.de

Grundungsintensivberatung
Sabine Kréchter

Telefon: 0231 50-29227

E-Mail: sabine.kraechter@stadtdo.de

Grundungsintensivberatung
Finanzierung

Iris Przygodda

Telefon: 0231 50-29233

E-Mail: iris.przygodda@stadtdo.de

Betreuung der Teilnehmer/-innen
start2grow-Griindungswettbewerbe
Christine Turek

Telefon: 0231 50-29226

E-Mail: christine.turek@stadtdo.de

Dienstleistungszentrum Wirtschaft
Stdwall 2-4, 44137 Dortmund
Telefon: 0231 50-29815
www.dlzw-dortmund.de

Kompetenzzentrum Frau und Beruf
Westfalisches Ruhrgebiet

Ursula Bobitka

Telefon: 0231 50-22608

E-Mail: ursula.bobitka@stadtdo.de

Teilprojekt tu>startup// CLIQUEN
Teilprojektleitung

Ira Hordemann

Telefon: 0231 50-29225

E-Mail: ira.hérdemann@stadtdo.de
www.tu-startup.de

Branche Kreativwirtschaft

Christian Weyers

Telefon: 0231-50 29214

E-Mail: info@kreativwirtschaft-dortmund.de
www.kreativ
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Montags

jeden 2. Dienstag
im Monat

Mittwochs

Jeden 3. Mittwoch
im Monat

Nach Vereinbarung
Erfragen

Nach Vereinbarung

Januar

Mo., 13.01.2014
Di., 14.01.2014
Mo., 27.01.2014
Februar

Di., 04.02.2014
Do., 06.02.2014
Mo., 10.02.2014

Di, 11.02.2014

Sa.,, 15.02.2014

Mo., 17.02.2014

Mo., 17.02.2014

Mi.,  19.02.2014
60

Montag ist Griindungstag 12
Der Dortmunder Kliingelstammtisch— 14
Geschéftsfrauen auf Erfolgskurs

.garage dortmund: Verdienen Sie Ihr eigenes Geld! 52
Orientierungsberatungen des Kompetenzzentrums 41
Kultur- und Kreativwirtschaft des Bundes

Expertengesprache Marketing 40
Existenzgriindung und Steuern 31
Workshop Businessplan 10
Coachingabend Preisgestaltung start2grow 2014 50
Basiswissen Existenzgriindung 8
Coachingabend Marketing und Vertrieb start2grow 2014 50
Selbststandig in der Kreativwirtschaft 34
Von Unternehmer/-innen fiir Unternehmer/-innen - ein Erfahrungs- 11
austausch

Coachingabend Management und Rechtsformwahl start2grow 50
2014

Basiswissen Existenzgriindung 8
Orientierungsworkshops , Existenzgriindung” 7
Marketing-Coaching: Vom Anfang bis zur Homepage 21
Treffpunkt Kulturwirtschaft 33
Alle Jahre wieder...Die Einnahmen-Uberschuss-Rechnung (Kleinge- 26

werbetreibende und Freiberufler/-innen)
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Sa., 22.02.2014
Mo., 24.02.2014
Mi.,  26.02.2014

Marz

Di,  04.03.2014
Fr,  07.03.2014
Mo., 10.03.2014
Di.,  11.03.2014
Do., 13.03.2014
Do., 13.03.2014
Sa., 15.03.2014

Mo., 17.03.2014
Fr, ~ 21.03.2014
Mo., 24.03.2014

Sa., 29.03.2014

April

Mi.,  02.04.2014
Do., 03.04.2014
Do., 03.04.2014
Fr., 04.04.2014
Sa., 05.04.2014

So werden Sie im Internet gefunden - Internet-Marketingstrategie
Coachingabend Finanzplanung start2grow 2014

Unternehmerinnenfrihstick

tusstartup—wir fordern heraus - CLIQUEN

Honorare kalkulieren und verhandeln - Tipps fur die Praxis
Workshop Marketing start2grow 2014

Coachingabend Ideen schiitzen start2grow 2014

Basiswissen Existenzgrindung

Teilzeit-Selbststandigkeit—ein alternatives Erwerbsmodell fir Frauen
Expertengesprache Kultur und Medien

Kunden gewinnen, Produkte und Dienstleistungen erfolgreich
verkaufen

Treffpunkt Kulturwirtschaft
Workshop Vertrieb start2grow 2014

Coachingabend Finanzierungsforum und Prémierung Phase 1
start2grow 2014

Kleines Controlling fur Existenzgriinder/-innen und kleine
Unternehmen

Erfolgreich werben

Erfolgreich werben

Expertengesprache Vertrieb

Workshop Finanzplanung start2grow 2014

Steuerrecht flr Existenzgriinder/-innen—was Sie wissen sollten
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Mo., 07.04.2014  Coachingabend Businessplan optimieren start2grow 2014 51

Di.,  08.04.2014  Marketing fur Kinstler/-innen, Designer/-innen und Publizist(inn)en 36
Do., 10.04.2014  Von Unternehmer/-innen flr Unternehmer/-innen - ein Erfahrungs- 11
austausch
Di.,  15.04.2014  Basiswissen Existenzgrindung 8
Mo., 28.04.2014  Coachingabend Realisierungsplanung und Personalmanagement 51
start2grow 2014
Mai
Mo., 05.05.2014 | STARTERINNEN IM REVIER-eine Woche Griindungswissen 16
Di,  06.05.2014  STARTERINNEN IM REVIER-eine Woche Griindungswissen 16
Di.,  06.05.2014  Wir arbeiten zusammen—Kooperationen zwischen Kreativen 37
Mi.,  07.05.2014  STARTERINNEN IM REVIER-eine Woche Griindungswissen 16
Do., 08.05.2014  STARTERINNEN IM REVIER-eine Woche Griindungswissen 16
Fr., 09.05.2014  STARTERINNEN IM REVIER-eine Woche Griindungswissen 16
Sa.,, 10.05.2014 | STARTERINNEN IM REVIER—eine Woche Griindungswissen 16
Sa., 10.05.2014  Orientierungsworkshops , Existenzgrindung” 7
Mo., 12.05.2014  Treffpunkt Kulturwirtschaft 33
Di.,,  13.05.2014  Basiswissen Existenzgriindung 8
Mi.,  14.05.2014  Steuern und Finanzbuchhaltung im Jungunternehmen 28
Do., 15.05.2014  Steuern und Finanzbuchhaltung im Jungunternehmen 28
Do., 15.05.2014  Expertengesprache Kultur und Medien 42
Sa.,, 17.05.2014  Rechtsgrundlagen fur Existenzgriinder/-innen und junge 29
Unternehmer/-innen
Mo., 19.05.2014  Marketing-Coaching: Vom Anfang bis zur Homepage 21
Sa.,, 24.05.2014  Férderung und Finanzierung als Erfolgsfaktor im Griindungsprozess 30
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Juni
Do., 05.06.2014

Di.,  10.06.2014
Do., 12.06.2014
Fr., 13.06.2014
Sa., 14.06.2014
So., 15.06.2014
Fr,  20.06.2014
Do., 26.06.2014
Sa., 28.06.2014

Juli
Do., 03.07.2014
Di., 15.07.2014

Mi.,  16.07.2014
August
Di.,  12.08.2014

Mo., 18.08.2014
Do., 21.08.2014

September

Di.,  02.09.2014
Do., 04.09.2014
Do., 04.09.2014

Von Unternehmer/-innen fir Unternehmer/-innen - ein Erfahrungs-
austausch

Basiswissen Existenzgriindung

Teilzeit-Selbststandigkeit—ein alternatives Erwerbsmodell fir Frauen
Workshop Prasentationstechniken start2grow 2014

Der Uberzeugende Businessplan

Der Uberzeugende Businessplan

Werbung uber Social Media

Abschlussveranstaltung und Pramierung Phase2 start2grow 2014

Steuerrecht flr Existenzgriinder/-innen—was Sie wissen sollten

Expertengesprache Kultur und Medien
Basiswissen Existenzgriindung

Alle Jahre wieder...Die Einnahmen-Uberschuss-Rechnung (Kleinge-
werbetreibende und Freiberufler/-innen)

Basiswissen Existenzgrindung
Marketing-Coaching: Vom Anfang bis zur Homepage

Von Unternehmer/-innen fir Unternehmer/-innen - ein Erfahrungs-
austausch

tu>startup—wir fordern heraus - CLIQUEN
Selbststandig in der Kreativwirtschaft
Expertengesprache Kultur und Medien

Expertengesprache Vertrieb
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Di.,  09.09.2014 | Basiswissen Existenzgriindung 8

Sa., 13.09.2014  Orientierungsworkshops ,Existenzgrindung” 7

Do., 18.09.2014  Teilzeit-Selbststandigkeit—ein alternatives Erwerbsmodell fir Frauen 14

Sa., 20.09.2014 | Kunden gewinnen, Produkte und Dienstleistungen erfolgreich 21
verkaufen

Di.,  30.09.2014  Honorare kalkulieren und verhandeln—Tipps fir die Praxis 35

Oktober

Di.,  14.10.2014  Basiswissen Existenzgrindung 8

Di.,  21.10.2014  Marketing fur Kinstler/-innen, Designer/-innen und Publizist(inn)en 36

Mi.,  22.10.2014  Erfolgreich werben 22

Do., 23.10.2014  Erfolgreich werben 22

Do., 23.10.2014  Von Unternehmer/-innen flir Unternehmer/-innen - ein Erfahrungs- 1M
austausch

Sa., 25.10.2014  Steuerrecht fUr Existenzgriinder/-innen—was Sie wissen sollten 27

Mo., 27.10.2014  Treffpunkt Kulturwirtschaft 33

Do., 30.10.2014  Expertengesprache Kultur und Medien 42

November

Sa.,, 08.11.2014  So werden Sie im Internet gefunden - Internet-Marketingstrategie 19

Di.,  11.11.2014  Basiswissen Existenzgrindung 8

Mi., 12.11.2014  Alle Jahre wieder...Die Einnahmen-Uberschuss-Rechnung (Kleinge- 26
werbetreibende und Freiberufler/-innen)

Sa.,, 15.11.2014  Rechtsgrundlagen fur Existenzgriinder/-innen und junge 29
Unternehmer/-innen

Mo., 17.11.2014  Marketing-Coaching: Vom Anfang bis zur Homepage 21

Di.,  18.11.2014  Wir arbeiten zusammen—Kooperationen zwischen Kreativen 37

Mi., 19.11.2014  Steuern und Finanzbuchhaltung im Jungunternehmen 28

Do., 20.11.2014  Steuern und Finanzbuchhaltung im Jungunternehmen 28

Sa.,, 22.11.2014  Kleines Controlling fur Existenzgrinder/-innen und kleine 25
Unternehmen

Mo., 24.11.2014  Treffpunkt Kulturwirtschaft 33
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Kalender

Fr., 28.11.2014  Werbung Uber Social Media 20
Sa.,,  29.11.2014  Der Uberzeugende Businessplan

So., 30.11.2014  Der Uberzeugende Businessplan

Dezember

Do., 04.12.2014  Expertengesprache Kultur und Medien 42
Sa.,, 06.12.2014 | Férderung und Finanzierung als Erfolgsfaktor im Griindungsprozess 30
Di.,,  09.12.2014  Basiswissen Existenzgriindung 8
Do, 11.12.2014  Teilzeit-Selbststandigkeit—ein alternatives Erwerbsmodell flr Frauen 14

Von Unternehmer/-innen fir Unternehmer/-innen - ein Erfahrungs-

Do., 18.12.2014
austausch

11

Termine, News, Portraits.

Das Portal
G www.gruenden-in-dortmund.de

Seminarangebote 2014 65



Herausgeber

Stadt Dortmund, Wirtschaftsférderung
TollnerstraBe 9-11, 44135 Dortmund
Geschéftsfuhrer: Thomas Westphal

Redaktion
Thomas Ellerkamp (verantwortlich),
Kerstin Stevens

Realisierung
Hartwig Ehlerding

Druck
Druckerei Gronenberg — 12/13

www.wirtschaftsfoerderung-dortmund.de




